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Entscheidungszeiten führen oftmals zu Liquiditäts-
engpässen. Die innovative Finanzierungsmöglichkeit
Finetrading stellt eine ideale Alternative dar.

Es müssen keine bankenüblichen Sicherheiten gestellt werden
und durch die Vorfinanzierung der Wareneinkäufe optimieren
Unternehmen ihren Cashflow.

Gerade in ökonomisch schwierigen Zeiten kann Finetrading
die nötige Finanzspritze sein, um ein schnelles Agieren im
Unternehmen zu ermöglichen. Das Unternehmen ist somit
immer lieferfähig.

Doch in zahlreichen Gesprächen mit Unternehmen und
Beratern fällt uns immer wieder auf, dass noch wenig
Verständnis über Finetrading vorherrscht. Deshalb möchten
wir Licht ins Dunkel bringen.

Auf den nächsten Seiten erhalten Sie einen Einblick in die Welt
des Finetradings. Es werden die wichtigsten Informationen
und Fakten rund um die Ergänzung zur klassischen
Bankenfinanzierung erläutert.

Wir wünschen Ihnen viel Spaß beim Lesen.

Liebe Leser,

die Anforderungen an
kleine und mittelständische
Unternehmen zur Kredit-
aufnahme erschweren sich
fortlaufend. Insbesondere
lange Bearbeitungs- und

Grußwort
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Die strategische Bedeutung der Mittelstandsfinanzierung
wächst. Immer mehr Unternehmen ergänzen ihre bestehende
Finanzierungsstruktur um bankenunabhängige Bausteine. Die
Gründe liegen oft in der Schwierigkeit über klassische Banken
finanziert zu werden und in der Angst vor möglichen
Liquiditätsengpässen.

Sicherstellung der Lieferfähigkeit

In der heutigen Geschäftswelt ist der Einkauf von Waren und
Dienstleistungen ein unverzichtbarer Bestandteil des operativen
Geschäfts. Dabei steht jedes Unternehmen vor der
Herausforderung, wie es seine Einkäufe finanzieren kann, ohne
die Liquidität zu gefährden. In dieser Hinsicht ist Finetrading zu
einem wertvollen Instrument für Unternehmen geworden, um
ihre betriebliche Leistungsfähigkeit zu optimieren und ihre
finanzielle Flexibilität zu stärken.

Schwierigkeiten bei der Kreditaufnahme

Hinzu kommen die erschwerten Bedingungen bei der
Kreditvergabe. Der Mittelstand sucht zur Finanzierung den Weg
zu Banken und Sparkassen. Der Nachfrageanstieg spiegelt sich
vor allem durch vermehrte Kreditverhandlungen und der
Bedeutung großer Kreditvolumen wider.

Finetrading –
Liquidität für
Wareneinkäufe

Finetrading - Liquidität für Wareneinkäufe Kapitel 1
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Doch trotz guter Kreditversorgung klagen über ein Viertel der
Unternehmen mit einem Umsatz von 10 Mio. Euro über
Schwierigkeiten bei der Kreditaufnahme. Rund 40 Prozent aller
jungen Unternehmen, die vor drei Jahren gegründet wurden,
befinden sich in der gleichen Situation. Junge und kleine
Unternehmen nennen vor allem die stärkere Forderung nach
Kreditsicherheiten als Hürde für die Kreditaufnahme.

Finanzierung mal anders – Mit Finetrading bleiben Sie
lieferfähig

Das Unternehmenswachstum in Kombination mit immer stärker
werdenden Forderungen nach Kreditsicherheiten erfordern neue,
innovative Wege der Finanzierung.

Neben der klassischen Kreditfinanzierung finden deshalb
alternative, bankenunabhängige Finanzierungsmöglichkeiten
immer mehr Anklang bei kleinen und mittelständischen
Unternehmen. Denn Liquidität bestimmt maßgeblich den Erfolg
von Unternehmen.

Um planbare Liquiditätsspielräume zu schaffen, müssen die
Unternehmen unabhängig von externen Faktoren wie
Warenbeschaffung und Banken sein. Denn diese Faktoren sind
nur schwer kalkulierbar. Damit ein planbarer Mittelzufluss
gesichert ist, greifen Unternehmen vermehrt auf Finetrading
zurück.

Finetrading, auch Waren- oder Einkaufsfinanzierung genannt, ist
eine bankenunabhängige Finanzdienstleistung, die darauf abzielt,
das betriebliche Umlaufvermögen zu finanzieren. Hierbei tritt der
Finetrader als Vermittler zwischen Lieferant und Käufer auf und
übernimmt die Finanzierung der vereinbarten Warenbestellung
im Voraus. 

Kapitel 1
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Während der Verhandlungen über die Bestellung wird der
Finetrader als neuer Schuldner des Lieferanten eingeführt und
begleicht die Rechnung des Lieferanten unmittelbar nach der
Lieferung der Waren an den Käufer.

Gleichzeitig gewährt der Finetrader dem Käufer ein verlängertes
Zahlungsziel von bis zu 12 Monaten mit ratierlicher Rückführung.
Dies ermöglicht es dem Lieferanten, sofort von einem direkten
Liquiditätszufluss zu profitieren, während der Finetrading-Kunde
Zeit bis zur endgültigen Bezahlung gewinnt.

Kapitel 1
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Finetrading - Liquidität für Wareneinkäufe

Zielstellung des Buches ist es, ein Bewusstsein für eine Welt
jenseits der klassischen Banken zu schaffen. Aus diesem Grund
möchten wir Ihnen in den nachfolgenden Kapiteln einen genauen
Einblick in die Finanzierungsalternative Finetrading geben.
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Finetrading als Wachstumsmarkt

In der heutigen Geschäftswelt stehen Unternehmer vor
vielfältigen Herausforderungen, insbesondere im Hinblick auf die
Finanzierung ihres betrieblichen Umlaufvermögens. In diesem
Kontext gewinnt Finetrading als eine effektive Form der
Einkaufsfinanzierung zunehmend an Bedeutung. 

Finetrading hat sich in den vergangenen Jahren als zunehmend
fester Bestandteil im Finanzierungsportfolio kleiner und
mittelständischer Unternehmen etabliert. Immer mehr Kunden
nutzen die Vorteile von Finetrading.

Nationales und internationales Geschäft mit Finetrading auf
Kurs

Das Geschäft mit Finetrading umfasst jährlich mehrere
Milliarden Euro. Ein sehr erfreuliches Ergebnis für die
Finetrading Branche. Die Wachstumsraten liegen im ein- bis
zweistelligen Bereich.

Auch international erreicht Finetrading Rekordwerte. Made in
Germany boomt und das spiegelt sich auch in den Zahlen wider.
Ein Blick auf die Entwicklung des Kundenstammes lässt ebenfalls
Gutes verlauten. Zahlreiche deutsche Unternehmen nutzen die
Finanzdienstleistung. Die Tendenz ist weiter steigend, auch vor
dem Hintergrund der immer strengeren Regularien für Banken.

Aktuelles über
Finetrading

Aktuelles über Finetrading Kapitel 2
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Kontinuierliches Wachstum trotz Basel IV

Ab der Einführung von Basel IV im Jahr 2022 (spätestens 2027)
steigen die Kapitalanforderungen an Banken nochmals an. Die
Reform hat dazu geführt, dass Banken speziell
Krediterweiterungen kritischer prüfen, Konditionen erhöhen oder
zusätzliche Sicherheiten fordern. Doch gerade durch die
erschwerten Bedingungen bei der Kreditaufnahme gehen mehr
und mehr Unternehmen den Schritt in Richtung banken-
unabhängige Finanzierung.

Schwerpunktbranchen

In den vergangenen Jahren dominierten vor allem die Branchen
eCommerce, Handel und produzierendes Gewerbe. Auch im
Vergleich zu den Vorjahren gab es bei den Top 5 der Finetrading
Branchen kaum Veränderungen.

Warum nutzen so viele Unternehmen Finetrading?

Laut aktueller Studien gibt die Mehrzahl der Unternehmen als
Motiv die Liquiditätssicherung und eine größere Unabhängigkeit
von Banken an. Finetrading ergänzt oftmals die klassische
Bankenfinanzierung. Viele Finetrading Kunden haben einen sehr
hohen Finanzierungsbedarf für das Umlaufvermögen.

Des Weiteren konnte gezeigt werden, dass die Nutzer
überwiegend positive Erfahrungen mit Finetrading gesammelt
haben und den Finanzierungsbaustein langfristig einsetzen. Als
Vorteile von Finetrading werden die Sicherstellung der
Lieferfähigkeit sowie der erweiterte finanzielle Spielraum genannt.
Darüber hinaus stärkt es die Position gegenüber den Lieferanten.

Aktuelles über Finetrading Kapitel 2
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Beim Finetrading sind drei Parteien involviert:

a) Das Finetradingunternehmen (aifinyo)

b) Ihr Unternehmen (Mandant)

c) Ihr Lieferant (Kreditor)

Ablauf von
Finetrading

Ablauf von Finetrading Kapitel 3

Bestellung & Bezahlung

Sie bestellen wie gewohnt bei Ihrem Lieferanten. aifinyo bezahlt
Ihren Lieferanten direkt und verkauft Ihnen die Ware als
Zwischenhändler mit einem verlängerten Zahlungsziel weiter. Ihr
Lieferant sendet die Ware an Sie.

Rückführung des Wareneinkaufes

Sie verkaufen Ihre Ware an Ihre Kunden und führen den
Einkaufsbetrag in der vorgesehenen Zeit zurück. Die
freiwerdende Einkaufslinie können Sie fortlaufend für neue
Wareneinkäufe nutzen.

Finetrading Finanzierung - Insider-Guide
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Kunden nutzen Finetrading, um einerseits ihre
Finanzierungsquellen zu diversifizieren und andererseits die
Kapitalstruktur zu verbessern. Die fortlaufende Sicherstellung
der Liquidität bringt viele Vorteile.

Im Folgenden sind die wichtigsten Finetrading Vorteile
aufgeführt:

Jederzeit lieferfähig

Ein entscheidender Vorteil von Finetrading für Unternehmen ist
es, "never out of stock" zu sein und damit jederzeit lieferfähig zu
bleiben. 

Durch Finetrading können Unternehmen ihre Lagerbestände
aufrechterhalten oder sogar erweitern, ohne ihre Liquidität zu
stark zu belasten. Sie können Bestellungen bei ihren Lieferanten
aufgeben und sofortige Lieferungen erhalten, während sie
gleichzeitig von verlängerten Zahlungszielen profitieren. 

Dies ermöglicht es Unternehmen, ihren Kunden einen
kontinuierlichen und zuverlässigen Nachschub an Produkten
oder Dienstleistungen zu bieten, ohne aufgrund von fehlenden
Finanzen in Engpässe zu geraten. 

Darüber hinaus erhöht Finetrading die Flexibilität bei der
Bestandsführung. Unternehmen können auf unerwartete
Nachfragesteigerungen reagieren, ohne große
Kapitalinvestitionen in Lagerbestände tätigen zu müssen.

Kapitel 4
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Vorteile von
Finetrading

Vorteile von Finetrading Kapitel 4
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Dies trägt zur Verbesserung der betrieblichen Effizienz bei und
reduziert das Risiko von verpassten Verkaufschancen oder
Kundenunzufriedenheit aufgrund von Lagerengpässen.

Insgesamt ermöglicht Finetrading Unternehmen, ihre Lieferketten
und Lagerhaltung so zu optimieren, dass sie stets auf
Nachfrageschwankungen reagieren können, ohne die finanzielle
Stabilität zu gefährden.

Stärkung finanzieller Spielraum

Unternehmen erhalten mit Finetrading ihre Warenlieferung, ohne
sofort die Rechnungen begleichen zu müssen. Dies eröffnet einen
finanziellen Spielraum, den Unternehmen nutzen können, um
andere betriebliche Anforderungen zu erfüllen, wie beispielsweise
die Expansion, die Zahlung von Löhnen und Gehältern oder
Investitionen in Wachstumsprojekte.

Die Stärkung des finanziellen Spielraums durch Finetrading bietet
auch Schutz vor finanziellen Engpässen oder unerwarteten
Kosten. Unternehmen haben die Flexibilität, ihre Ausgaben besser
zu steuern und müssen sich nicht unnötig verschulden, um ihre
betrieblichen Anforderungen zu erfüllen.

Darüber hinaus ermöglicht Finetrading es Unternehmen, ihre
finanzielle Position zu stärken, ohne auf Eigenkapital oder
herkömmliche Kredite zurückgreifen zu müssen. Dies ist
besonders vorteilhaft für kleine und mittlere Unternehmen, die
möglicherweise eingeschränkten Zugang zu traditioneller
Finanzierung haben.

Die Festigung der Lieferantenbeziehung ist ein bedeutender
Vorteil von Finetrading für Unternehmen. 
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Dieser Ansatz zur Einkaufsfinanzierung ermöglicht es
Unternehmen, engere und vertrauensvollere Verbindungen zu
ihren Lieferanten aufzubauen und aufrechtzuerhalten.

Festigung der Lieferantenbeziehung

Durch die Nutzung von Finetrading werden Lieferanten in der
Regel schneller bezahlt, da der Finetrader die Rechnungen
unmittelbar nach der Lieferung der Waren begleicht.

Dies schafft eine positive Dynamik und stärkt das Vertrauen
zwischen Unternehmen und Lieferanten. Lieferanten sind eher
bereit, mit Unternehmen zusammenzuarbeiten, die ihre
Rechnungen pünktlich und zuverlässig bezahlen, was wiederum
zu bevorzugten Geschäftsbedingungen und möglicherweise
günstigeren Preisen führen kann.

Die finanzielle Stabilität, die Finetrading Unternehmen bietet, stellt
sicher, dass sie in der Lage sind, ihre Verpflichtungen gegenüber
Lieferanten ohne Verzögerungen zu erfüllen.

Dies kann zu einer reibungsloseren Geschäftsbeziehung führen
und Lieferanten ermutigen, ihre Bestände zuverlässig und
termingerecht bereitzustellen. Es minimiert auch das Risiko von
Lieferengpässen oder unerwarteten Schwierigkeiten in der
Lieferkette.

Eine gestärkte Lieferantenbeziehung hat langfristige Vorteile,
einschließlich möglicher Kooperationsmöglichkeiten, Ressourcen-
austausch und gemeinsamer Innovationen. Sie kann die
Grundlage für langanhaltende und profitable Geschäfts-
beziehungen bilden.

14
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Sie sind gewerblich tätig
Ihr Firmensitz ist in Deutschland
Sie verfügen über eine mindestens 12-monatige 
Umsatzhistorie
Bei Ihren Lieferantenrechnungen handelt es um den Einkauf 
von physischen Waren

Generell ist die Einkaufsfinanzierung besonders nützlich für
Unternehmen, die regelmäßig Waren bestellen und einen
kontinuierlichen Warenbestand vorhalten müssen.

Unsere Warenfinanzierung eignet sich daher für die Bereiche E-
Commerce, Groß- und Einzelhandel, Industrie und Produktion.

Viele unserer Kunden stammen aus den Branchen Food &
Beverages, Spielwaren, Fashion & Accessoires, Beauty,
Erneuerbare Energien, Lohnhersteller, nachhaltige Produkte,
Hardware (z.B. IT, Mobile), Möbel, Natursteine, Galabau, Freizeit
& Sport (z.B. Golf, Wandern), Tiernahrung & Zubehör, etc.

Welche Voraussetzungen muss ich als Unternehmen
erfüllen?

Wichtiger Hinweis: Unser Service richtet sich ausschließlich an
Geschäftskunden. Dazu zählen neben Kapitalgesellschaften (z.B.
UG, GmbH, AG) auch Personengesellschaften (z.B. GbR,
Einzelunternehmen).

Kapitel 5
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Finetrading?

Für wen eignet sich Finetrading? Kapitel 5

Finetrading Finanzierung - Insider-Guide



KFZ An- und Verkauf

Schnell verderbliche Ware (z.B. Fleisch, Fisch, etc.)

Betriebsmittel (z.B. Heizöl, Bio-Diesel, Rapsöl, etc.)

Transport- und Logistikkosten

Dienstleistung (z.B. Werbekosten, Marketing, etc.)

Rohstoffe (z.B. Kupfer, Stahl, etc.)

Luxusgüter (z.B. Diamanten, Bilder, Uhren, Schmuck, etc.)

Lizenzen (z.B. Software, etc.)

Pfanderlöse (z.B. Getränkehandel, etc.)

Gehälter, Honorare und Provisionen

Digitale Produkte (z.B. eBooks)

Waren mit Lizenzanforderung (z.B. Arzneimittel, etc.)

Kosmetikstudios

Baubranche

Gastronomie

Handel mit Tieren

Rüstungsindustrie

Landwirtschaft/Agrarwirtschaft

Immobilien

Welche Warengruppen und Branchen sind vom Finetrading
ausgeschlossen?

17
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Umsatz
Unternehmensbonität
Asset Klasse und Warenbeschaffenheit
Höhe und Laufzeit der Einkaufslinie

Die Finanzdienstleistung Finetrading enthält unterschiedliche
Gebührenbestandteile. Die Gebührenhöhe für die Umsetzung
eines nach Ihren speziellen Bedürfnissen erarbeiteten Konzepts
orientiert sich immer an individuelle Kenngrößen wie:

Hierbei unterscheidet sich Finetrading insofern von der klassischen
Bankenfinanzierung, dass neben der reinen Kundenbonität noch
weitere Kriterien in die Bewertung einfließen.

19
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Kosten und
Musterrechnung

Überblick Konditionen:

90 Tage á 3 Monatsraten       2,99 %
180 Tage á 6 Monatsraten       3,99 %
270 Tage á 9 Monatsraten       4,99 %
360 Tage á 12 Monatsraten     5,99 %

Laufzeit und Handels-
marge auf Wareneinkauf:

Transaktionsgebühr: 39 €

Finetrading Finanzierung - Insider-Guide

ab 49 €Bereitstellungsgebühr p.m.:

Einrichtungsgebühr (einmalig): 1,95 % von der Einkaufslinie

Vertragslaufzeit: 24 Monate



25.000 €Einkaufslinie:

6 MonatsratenLaufzeit für Rückführung:

3,99 %Handelsmarge:

39 € pro WareneinkaufTransaktionsgebühr:

49 €Bereitstellungsgebühr p.m.:

1,95 % von der EinkaufslinieEinrichtungsgebühr (einmalig):

24 MonateVertragslaufzeit:

20
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Finetrading Musterrechnung

Ein Onlineshop für Outdoor-Bedarf generiert einen Jahresumsatz
von 1 Mio. Euro. Die Einführung einer weiteren Produktkategorie ist
geplant. Hierzu soll die Finetrading Einkaufslinie verwendet werden.
Der Ersteinkauf umfasst hierbei die volle Höhe der Einkaufslinie.

Übersicht Rahmenparamenter

Finetrading Finanzierung - Insider-Guide
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1) Berechnung der Einrichtungsgebühr (einmalig):

Einrichtungsgebühr = 1,95 % von 25.000 €
Einrichtungsgebühr = 0,0195 * 25.000 €
Einrichtungsgebühr = 487,50 €

2) Gesamtkosten für die Bereitstellung der Einkaufslinie für 24
Monate:

Bereitstellungsgebühr pro Monat * Vertragslaufzeit
Gesamtkosten für Bereitstellung = 49 € * 24 Monate
Gesamtkosten für Bereitstellung = 1.176 €

3) Gesamtkosten für die Transaktionsgebühr:

Transaktionsgebühren der Wareneinkäufe im Jahr = Anzahl *
Transaktionsgebühr pro Wareneinkauf
Gesamtkosten der Wareneinkäufe im Jahr = 1 * 39 €
Gesamtkosten Transaktionsgebühr im Jahr = 39 €

4) Gesamtgebühr für den Finetrading-Service (Handelsmarge):

Gesamtgebühr = Handelsmarge * Einkaufslinie
Gesamtgebühr = 3,99 % * 25.000 €

Gesamtgebühr = 997,50 €

Bitte beachten Sie, dass die oben genannten Berechnungen ein
Beispiel darstellen und die tatsächlichen Kosten je nach
individueller Vereinbarung und Vertragsbedingungen abweichen
können.

Finetrading Finanzierung - Insider-Guide
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Onlinehandel

In Plauen im Vogtland hat sich Anton Schmidt eine
Selbstständigkeit durch die Partnerschaft mit Amazon aufgebaut.
Er ist gelernter Tischler und wurde vor fünf Jahren von seinem
Lehrbetrieb übernommen. Mittlerweile hat er seinen Vollzeitjob
gekündigt, um sich auf das Geschäft als Online-händler
konzentrieren zu können.

Schritt für Schritt in die Selbstständigkeit.

Mit Hilfe einer vielfältigen Produktpalette hat er sich aus seinem
Zimmer heraus einen großen Kundenstamm aufgebaut. Seit
zwei Jahren vertreibt er verschiedene Produkte wie Spielzeug,
Haushaltswaren und Autozubehör. Als Einzelunternehmer
skaliert sein Geschäft sehr gut und dank einer intensiven
Internetrecherche und ständiger Orientierung am Markt kann er
mittlerweile von seinem ehemaligen Nebenverdienst leben.

Anton ist fasziniert, dass durch Amazon ein schnelles Wachstum
möglich ist und so eine Selbstständigkeit realisiert werden kann.
Er war schon immer angetan vom Gedanken der
Unabhängigkeit. Nun kann Anton praktisch von überall arbeiten.

Letzten Herbst hat er drei Monate in Thailand verbracht und von
dort sein Geschäft über Laptop abgewickelt. Er verkauft seine
Waren an Endverbraucher, doch auch kleine und
mittelständische Unternehmen zählen zu seinem Kundenstamm.

Kapitel 7
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Seit letztem Jahr hat er den Status als Amazon Vendor. Er hat
zuvor die Stufen des Amazon Seller und Amazon FBA
durchlaufen. Nun profitiert er davon, als einer der ausgewählten
Amazon-Händler im Portfolio von Amazon aufzutauchen.

Für nächsten Monat hat sich Anton vorgenommen, eine
Lagerhalle anzumieten, um noch mehr Umsatz zu erzielen.
Außerdem umgeht er seit einigen Monaten den Zwischenhändler
in Deutschland. Anton bestellt nun direkt bei seinem Lieferanten
in China. So kann er den 20-prozentigen Aufschlag vermeiden,
mehr Ware ausliefern und so letztendlich mehr Umsatz
generieren.

Als Amazon Vendor ordert Anton seine Waren meist im
asiatischen Raum vor. Dadurch entsteht ein langer
Finanzierungszeitraum von 60 bis 90 Tagen. Anton muss für
seinen Einkauf in Vorleistung gehen. Zwischenzeitlich bestellt er
die Waren für die kommende Saison. Rasenmäher sind
beispielsweise besonders günstig zu erwerben.

Anton Wagner ist Unternehmer und hat einen ausgeprägten
Geschäftssinn entwickelt. Besonderen Wert legt er auch auf die
nachhaltige Optimierung und Rankingsteigerung seines
Unternehmens.

Hohe Wareneinkäufe belasten die Liquidität.

Anton benötigt nun dringend finanzielle Unterstützung, um die
hochpreisigen Geräte zu bestellen. Ihm ist bewusst, dass er nicht
der einzige Amazon-Händler ist und dieses Angebot sicher auch
von anderen Händlern genutzt werden wird. Der Rasenmäher
könnte also schon bald ausverkauft sein. Die Folgen einer nicht
fristgerechten Auslieferung der Ware wären fatal: Anton riskiert
negative Bewertungen. 

Kapitel 7

Finetrading Finanzierung - Insider-Guide

Branchenreferenz



25

Seine Kunden könnten abspringen und bei der Konkurrenz
bestellen. Ein entscheidender Punkt ist auch, dass Anton stets
lieferfähig sein möchte.

Die Lösung: Finetrading ist der Cash-Booster für Onlinehändler.

Auf einer der Netzwerkveranstaltungen für Amazon Händler
bekommt er einen hilfreichen Tipp. Auf dem „Amazon Sales
Kongress“, für den er angereist ist, erzählt ihm ein befreundeter
Amazon Händler und Geschäftspartner von Finetrading. Dabei
handelt es sich um eine bankenunabhängige Finanzierungs-
alternative für Onlinehändler. 

Der Ablauf ist denkbar einfach. Nach erfolgter Registrierung
schließt sich die Bonitätsprüfung an. Fällt diese positiv aus, wird
eine Einkaufslinie bereitgestellt. Die Handelsmarge beträgt je
nach Rückführungszeitraum ab 2,99%, welche auch durch
gewährten Skonto verrechnet werden kann. 

Anton gibt dann wie gewohnt eine Bestellung bei seinem
Lieferanten auf. Er ordert 50 Rasenmäher im Wert von jeweils
1.500 Euro. Der Finetrader agiert als Zwischenhändler und
bezahlt direkt an den Lieferanten. Anton verkauft die Rasenmäher
über Amazon an seine Endkunden.

Der große Vorteil für ihn besteht nun darin, dass die Rückführung
in sechs Monatsraten erfolgt. Anton ist damit immer lieferfähig,
riskiert keine negativen Bewertungen mehr und profitiert von
einem planbaren Wachstum.
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In unseren Gesprächen mit Kunden und Beratern werden immer
wieder Fragen gestellt, die sich thematisch ähneln. Wir geben
Ihnen einen Überblick zu den häufigsten Fragen und den
entsprechenden Antworten.

I. Allgemeine Informationen

Wie funktioniert der Ablauf?

Sie bestellen Ihre Ware wie gewohnt bei Ihrem Lieferanten und
verhandeln die Preis- und Liefermodalitäten. aifinyo bezahlt die
Rechnung als Zwischenhändler sofort an Ihren Lieferanten. Die
Lieferung erfolgt direkt an Sie. Sie begleichen den
Rechnungsbetrag an uns innerhalb des verlängerten
Zahlungsziels bequem in Monatsraten per Lastschrift-
einzugsverfahren. 

Was sind meine Vorteile?

Sie sichern Ihre Lieferfähigkeit gegenüber Ihren Kunden.
·Sie erhalten ein verlängertes Zahlungsziel von 90 bis 360 Tagen.
Hierdurch generieren Sie zusätzliche Liquidität.
·Sie stärken Ihre Verhandlungsposition gegenüber Ihren
Lieferanten, da Sie ab sofort verlässlicher Schnellzahler sind.
·Sie optimieren Ihre Bonität bei Ihrer Hausbank, da die
Einkaufsfinanzierung ein Handelsgeschäft und kein
Kreditgeschäft darstellt.

FAQ Finetrading
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Welche Waren kann ich finanzieren?

Wir finanzieren ausschließlich physische Waren.

Die folgenden Branchen/Warengruppen sind hingegen
ausgeschlossen: KFZ-Handel, Transport- und Logistikkosten,
Gehälter, Provisionen, Honorare, Dienstleistungen (z.B.
Werbekosten), Luxusgüter (z.B. Diamanten, Bilder, Uhren,
Schmuck, etc.), digitale Produkte (z.B. eBooks), schnell
verderbliche Waren (Mindesthaltbarkeit <1 Jahr), Lizenzen (z.B.
Software, etc.), Waren mit Lizenzanforderung (z.B. Arzneimittel,
Chemikalien, etc.), Rohstoffe (z.B. Kupfer, Stahl, etc.),
Betriebsmittel (z.B. Heizöl, Bio-Diesel, Rapsöl, etc.), Pfanderlöse
(z.B. Getränkehandel, etc.), Tierhandel und Rüstungsindustrie. 

In welchen Ländern kann ich einkaufen?

Grundsätzlich können wir weltweit bei Ihren Lieferanten
einkaufen. 

II. Voraussetzungen

Welche Voraussetzungen muss mein Unternehmen erfüllen?

Unser Service richtet sich ausschließlich an Geschäftskunden.
Dazu zählen neben Kapitalgesellschaften (z.B. UG, GmbH, AG)
auch Personengesellschaften (z.B. GbR, Einzelunternehmen).

a) Sie sind gewerblich tätig.
b) Ihr Firmensitz ist in Deutschland.
c) Sie verfügen über eine mindestens 6-monatige Umsatzhistorie.
d) Bei Ihren Lieferantenrechnungen handelt es um physische
Waren.
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Steht der Service auch Neugründungen zur Verfügung?

aifinyo will möglichst viele Unternehmer dabei unterstützen noch
erfolgreicher zu werden. Sie sind ein Startup und können eine
mindestens 6-monatige Umsatzhistorie aufzeigen, dann prüfen
wir gerne die Bereitstellung einer angemessenen Einkaufslinie.
Neben dem ersten Zahlenwerk ist uns Ihr Geschäftsplan wichtig.

Welche vertraglichen Besonderheiten gibt es beim
Finetrading?

Unser Ziel ist es, dass Sie maximale Entscheidungsfreiheit mit
unserer Einkaufsfinanzierung erhalten. Deshalb verzichten wir auf
Mindestvolumen, Nutzungspflichten, etc.

III. Nutzung der Einkaufslinie

Wie kann ich die Einkaufslinie dauerhaft nutzen?

Sobald Sie eine Monatsrate beglichen haben, können Sie den frei
gewordenen Betrag sofort wieder für neue Wareneinkäufe
nutzen.

Wann muss ich die Einkaufslinie abrufen?

Mit Erhalt Ihrer Finanzierungsbestätigung räumt Ihnen aifinyo Ihre
individuelle Einkaufslinie ein. Die Linie kann von Ihnen flexibel in
Anspruch genommen werden. Es bestehen keine zeitlichen
Vorgaben. Ebenso können Sie Ihre Einkaufslinie auch nur anteilig
nutzen.
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Ist die Nutzung für nur einen Lieferanten möglich?

Sie können Ihre Einkaufslinie auch für nur einen bestimmten
Lieferanten nutzen und durch diese Konzentration
gegebenenfalls Skonto verhandeln, den aifinyo zu Ihren Gunsten
auf Ihre Handelsmarge anrechnet. Ebenso können Sie Ihre
Einkaufslinie wahlweise auch für mehrere Lieferanten gleichzeitig
einsetzen.

Was passiert mit verhandelten Skontobeträgen?

Gemeinsam sind wir stark und treten als Schnellzahler auf. Die
meisten Lieferanten honorieren dies mit der Gewährung von
Skonto. Verhandelter Skonto wird zu Ihrem Vorteil vollständig auf
Ihre Handelsmarge angerechnet.

Ist eine vorzeitige Rückzahlung möglich?

Die Rückführung Ihrer Einkaufslinie erfolgt im Rahmen der
vereinbarten Laufzeit in gleichen Raten. Eine vorzeitige Ablöse
von Ihrer Seite ist jederzeit ohne Vorfälligkeitsentschädigung
möglich.

IV. Prüfung und Vertrag

Welche Dokumente sind für die Prüfung notwendig?

Für die Beantragung und die Prüfung Ihrer individuellen
Einkaufslinie benötigen wir folgende Unterlagen:

a) Schufa Vollmacht aller Geschäftsführer bzw. Inhaber
b) BWA inkl. Susa letztes Jahr und aktuelle BWA inkl. Susa
laufendes Jahr
c) Verifikation aller Geschäftskonten (Kontoauszüge 90 Tage
rückwirkend)
d) Geschäftsplan (Startups)

Kapitel 8

Finetrading Finanzierung - Insider-Guide

FAQ Finetrading



31

Sofortprüfung: Für die Prüfung einer Einkaufslinie von bis zu
10.000 € sind nebst Schufa Vollmacht die Verifikation Ihrer
Geschäftskonten ausreichend.

Wie lange dauert die Prüfung?

Sobald Ihre Unterlagen vollständig vorliegen, startet die
Auswertung Ihres Engagements. Für die Prüfung werden in der
Regel wenige Tage benötigt.

Wie lange läuft mein Vertrag?

aifinyo begleitet und unterstützt Ihr Unternehmen langfristig. Die
Vertragslaufzeit beträgt 24 Monate.

Welche Parameter beeinflussen die Höhe meiner
Einkaufslinie?

Die Ermittlung der Einkaufslinie basiert auf einer Vielzahl von
Faktoren. Wichtig sind u.a. Umsatz-, Geschäftsentwicklung,
Umsatzgröße, Kapitalstruktur, gemeinsame Zusammenarbeit, etc.

Welche Parameter beeinflussen die Höhe der Laufzeit?

Die Laufzeit wird abhängig von der Warengruppe, dem
Warenumschlag, der Warenherkunft und der Bonität des
Mandanten ermittelt.
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V. Sicherheiten

Welche Sicherheiten werden benötigt?

a) Die finanzierte Ware dient im Rahmen des
Eigentumsvorbehalts als Sicherheit bis zur vollständigen Zahlung.
b) Im Rahmen von Kapitalgesellschaften sowie ausgewählten
Personengesellschaften sind seitens der Geschäftsführer
persönliche Bürgschaften abzugeben.
c) Je nach Höhe der Einkaufslinie, Warenart sowie der Bonität
Ihres Unternehmens können zusätzlich Individualvereinbarungen
getroffen werden (z.B. Sicherungsübereignung Warenlager).

VI. Rechnungseinreichung

Wie kann ich eine Rechnung einreichen?

Die Rechnungseinreichung erfolgt über das aifinyo Kundenportal.
Hierzu melden Sie sich in Ihrem Kundenkonto an und laden die
Rechnung im Bereich „Finetrading“ hoch.

Welche Anforderungen gibt es an die Lieferanten?

Der Lieferant muss gewerblich tätig sein.

Bei dem Lieferanten darf es sich nicht um ein verbundenes
Unternehmen handeln.

Der Lieferant stellt den Rechnungsempfänger auf aifinyo
finetrading GmbH aus.
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Was muss ich meinem Lieferanten mitteilen?

Nachdem Sie die Finanzierungszusage erhalten haben, teilen Sie
Ihrem gewünschten Lieferanten mit, dass Sie ab jetzt aifinyo als
Einkaufsfinanzierer nutzen. Ihr Lieferant stellt seine Rechnung auf
aifinyo finetrading GmbH aus.

Kann ich mehrere Einkäufe parallel finanzieren lassen?

Sie können gleichzeitig mehrere Einkäufe von verschiedenen oder
den gleichen Lieferanten finanzieren lassen.

Was ist beim Einkauf im Ausland zu beachten?

Bitte achten Sie darauf, dass Sie Importeur der Ware bleiben und
Ihre EORI-Nummer auf der Rechnung angegeben ist. Bei
Rechnungen von Lieferanten aus der EU muss die Steuernummer
von aifinyo und des Lieferanten enthalten sein. Bei Lieferanten
aus dem Drittland benötigen wir zusätzlich eine Business Licence
oder Angabe der Steuernummer auf der Rechnung.

Wie erfolgt die Lieferbestätigung?

Nach Lieferung der Ware wird diese von Ihnen geprüft und das
Ergebnis der Prüfung in Schriftform aifinyo mitgeteilt. Den
entsprechenden Wortlaut entnehmen Sie dem Finetrading
Rahmenvertrag.

Erhalte ich eine Eingangsrechnung von aifinyo?

Da wir die Waren als Zwischenhändler an Sie weiterverkaufen,
erhalten Sie von uns eine Eingangsrechnung (Kaufvertrag). Diese
senden Sie unterzeichnet per Mail an uns zurück.
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VII. Gebühren

Erläuterung der Finetrading Konditionen:

Was versteht man unter der Handelsmarge?

Unter der Handelsmarge versteht man einen Prozentsatz, der
zwischen Wareneinkauf durch aifinyo und Weiterverkauf an den
Kunden aufgeschlagen wird. Die Handelsmarge wird für die
Finanzierung des Wareneinkaufes über ein verlängertes
Zahlungsziel erhoben und richtet sich nach der Länge der
Laufzeit. Sie ist ähnlich einem Skonto zu verstehen (kein Zins).

Was bedeutet Transaktionsgebühr?

Die Transaktionsgebühr wird pro umgesetzten Wareneinkauf
berechnet. Diese dient dazu, die Kosten oder Dienstleistungen
abzudecken, die mit der Bearbeitung oder Durchführung der
Transaktion verbunden sind (Rechnungsprüfung, etc.).

Was versteht man unter der Bereitstellungsgebühr?

Die monatliche Bereitstellungsgebühr fällt für die gesamte
Laufzeit von 24 Monaten an. In dieser Zeit besteht jedoch für Sie
keine Pflicht zur Nutzung, Einreichung und/oder Pflicht zum
Mindestvolumen. Unabhängig der Nutzung unserer Kunden,
entstehen bei uns monatliche Gebühren auf der Refinanzierungs-
Seite, die wir in Teilen an unsere Kunden weiterberechnen.

Was versteht man unter Einrichtungsgebühr?

Unter dem Begriff versteht man die einmalige Zahlung, die bei
Abschluss des Finetradingvertrages und Einrichtung der
Einkaufslinie erhoben wird. Diese Gebühr dient dazu, die Kosten
für die Einrichtung der Finanzierungslinie abzudecken.
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Kontakt

aifinyo AG
Friedrichstraße 94
10117 Berlin

Tel.: 0351 / 896 933 10
Fax: 0351 / 896 933 15
www.aifinyo.de
info@aifinyo.de
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