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Entscheidungszeiten führen oftmals zu Liquiditäts-
engpässen. Doch es gibt eine Welt jenseits des Konto-
korrentkredits. Die innovative Finanzierungs-möglichkeit
Factoring stellt eine ideale Alternative dar.

Es müssen keine bankenüblichen Sicherheiten gestellt werden
und durch den Verkauf der Forderungen erhalten
Unternehmen fortlaufend schnelle Liquidität. Gerade in
ökonomisch schwierigen Zeiten kann Factoring die nötige
Finanzspritze sein, um ein schnelles Agieren im Unternehmen
zu ermöglichen. Das Unternehmen ist unabhängig vom
Zahlungsziel seiner Kunden.

Doch in zahlreichen Gesprächen mit Unternehmen und
Beratern fällt uns immer wieder auf, dass noch wenig
Verständnis über Factoring vorherrscht. Deshalb möchten
wir Licht ins Dunkel bringen.

Auf den nächsten Seiten erhalten Sie einen Einblick in die Welt
des Factorings. Es werden die wichtigsten Informationen und
Fakten rund um die Ergänzung zur klassischen
Bankenfinanzierung erläutert.

Wir wünschen Ihnen viel Spaß beim Lesen.

Liebe Leser,

die Anforderungen an
kleine und mittelständische
Unternehmen zur Kredit-
aufnahme erschweren sich
fortlaufend. Insbesondere
lange Bearbeitungs- und

Grußwort
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Die strategische Bedeutung der Mittelstandsfinanzierung
wächst. Immer mehr Unternehmen ergänzen ihre bestehende
Finanzierungsstruktur um bankenunabhängige Bausteine. Die
Gründe liegen oft in der Schwierigkeit über klassische Banken
finanziert zu werden und in der Angst vor möglichen Liquiditäts-
engpässen.

Mangelnde Zahlungsmoral kann für viele Unternehmen zu
einem ernsthaften Problem werden

Aus den Studien vom „Bundesverband Factoring für den
Mittelstand“ und „TNS Infratest“ geht hervor, dass über 20
Prozent der befragten mitteständischen Unternehmen über
Forderungsausfälle klagen. 

„Bürgel Wirtschaftsinformationen“ berichten, dass rund neun
Prozent der deutschen Firmen ein überdurchschnittlich hohes
Zahlungsausfallrisiko besitzen. In Summe sind das über 300.000
deutsche Unternehmen.

Permanenter Zahlungsverzug oder gar Forderungsausfall kann
zu Zahlungsschwierigkeiten innerhalb des Unternehmens
führen; sei es bei der Lohnauszahlung oder der Beschaffung
neuer Waren.

Factoring –
Liquidität für
Unternehmen

Factoring - Liquidität für Unternehmen Kapitel 1
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Schwierigkeiten bei der Kreditaufnahme

Hinzu kommen die erschwerten Bedingungen bei der
Kreditvergabe. Der Mittelstand sucht zur Finanzierung den Weg
zu Banken und Sparkassen.

Doch trotz guter Kreditversorgung klagen über ein Viertel der
Unternehmen mit einem Umsatz von 10 Mio. Euro über
Schwierigkeiten bei der Kreditaufnahme. Rund 40 Prozent aller
jungen Unternehmen, die vor drei Jahren gegründet wurden,
befinden sich in der gleichen Situation. Junge und kleine
Unternehmen nennen vor allem die stärkere Forderung nach
Kreditsicherheiten als Hürde für die Kreditaufnahme.

Finanzierung mal anders – Mit Factoring bleiben Sie flüssig

Die sinkende Zahlungsmoral der Kunden in Kombination mit
immer stärker werdenden Forderungen nach Kreditsicherheiten
erfordern neue, innovative Wege der Finanzierung.

Neben der klassischen Kreditfinanzierung finden deshalb
alternative, bankenunabhängige Finanzierungsmöglichkeiten
immer mehr Anklang bei kleinen und mittelständischen
Unternehmen. Denn Liquidität bestimmt maßgeblich den Erfolg
von Unternehmen.

Um planbare Liquiditätsspielräume zu schaffen, müssen die
Unternehmen unabhängig von externen Faktoren wie
Zahlungsmoral und Banken sein. Denn diese Faktoren sind nur
schwer kalkulierbar. Damit ein planbarer Mittelzufluss gesichert
ist, greifen Unternehmen vermehrt auf Factoring zurück.

Factoring - Liquidität für Unternehmen Kapitel 1
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Beim Factoring verkauft das Unternehmen seine Forderungen
aus Warenlieferungen und Dienstleistungen fortlaufend an ein
Factoringinstitut. Auf diese Weise erhält das Unternehmen
unmittelbar aus seinen Außenständen sofortige Liquidität. Der
Factor prüft vor Vertragsabschluss und fortlaufend die Bonität
der Abnehmer und übernimmt im Rahmen eines
Versicherungslimits das Ausfallrisiko. Darüber hinaus stellt der
Factor ein professionelles Mahnwesen sicher.

Factoring - Liquidität für Unternehmen Kapitel 1
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Factoring als Wachstumsmarkt

Die Kapitalbeschaffung ist eines der wichtigsten Themen, wenn
es um die Realisierung von Unternehmenswachstum geht.
Aufträge müssen vorfinanziert, Personalkosten bezahlt und
Investitionen in Geschäfts- und Betriebsausstattung getätigt
werden. Immer mehr Unternehmen setzen zusätzliche
Instrumente zur Liquiditätsverbesserung ein und ergänzen
damit die klassische Fremdfinanzierung über die Hausbank.
Factoring hat sich in den vergangenen Jahren als zunehmend
fester Bestandteil im Finanzierungsportfolio kleiner und
mittelständischer Unternehmen etabliert. Immer mehr Kunden
nutzen die Vorteile des Factorings.
Die fortaufende Forderungsfinanzierung, der Ausfallschutz sowie
die Übernahme des Forderungsmanagements sind über-
zeugende Dienstleistungsbausteine des Factorings, die den
Unternehmen echte Mehrwerte bieten. So verwundert es nicht,
dass die Factoringumsätze in Deutschland Jahr für Jahr steigen.

Nationales und internationales Geschäft mit Factoring auf
Rekordkurs

Das Factoringgeschäft ist zwischenzeitlich auf jährlich über 370
Mrd. Euro angestiegen. Ein sehr erfreuliches Ergebnis für die
Factoringbranche. Die Wachstumsraten liegen im ein- bis
zweistelligen Bereich.

Aktuelles über
Factoring

Aktuelles über Factoring Kapitel 2
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Auch international erreicht Factoring Rekordwerte. Made in
Germany boomt und das spiegelt sich auch in den Zahlen wider.
Mit einem beeindruckenden Plus auf nunmehr über 100 Mrd.
Euro hat sich das deutsche Factoring sprichwörtlich zum
Exportschlager entwickelt.
Ein Blick auf die Entwicklung des Kundenstammes lässt ebenfalls
Gutes verlauten. Über 100.000 deutsche Unternehmen nutzen
die Finanzdienstleistung. Die Tendenz ist weiter steigend, auch vor
dem Hintergrund der immer strengeren Regularien für Banken.

Kontinuierliches Wachstum trotz Basel IV

Ab der Einführung von Basel IV im Jahr 2022 (spätestens 2027)
steigen die Kapital-anforderungen an Banken nochmals an. Die
Reform hat dazu geführt, dass Banken speziell
Krediterweiterungen kritischer prüfen, Konditionen erhöhen oder
zusätzliche Sicherheiten fordern. Doch gerade durch die
erschwerten Bedingungen bei der Kreditaufnahme gehen mehr
und mehr Unternehmen den Schritt in Richtung
bankenunabhängige Finanzierung.

Aktuelles über Factoring Kapitel 2

Quel le :  Deutscher Factor ing Verband e.V.
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Schwerpunktbranchen

In den vergangenen Jahren dominierten vor allem die Branchen
Handel/Handelsvermittlung, Herstellung Metallerzeug-
nisse/Maschinenbau, Gesundheitswesen, Dienstleistungen,
Fahrzeugbau sowie das Ernährungsgewerbe.

Auch im Vergleich zu den Vorjahren gab es bei den Top 5 der
Factoringbranchen kaum Veränderungen.

Neue Studie: Warum nutzen so viele Unternehmen Factoring?

Laut einer aktuellen Studie der Universität zu Köln gab die
Mehrzahl der Factoringnutzer als Motiv die Liquiditätssicherung
und eine größere Unabhängigkeit von Banken an. 

Factoring ergänzt oftmals die klassische Bankenfinanzierung.
Viele Factoringkunden haben einen sehr hohen
Finanzierungsbedarf für das Umlaufvermögen, was darauf
hinweist, dass lange Zahlungsziele gewährt werden.

Des Weiteren konnte gezeigt werden, dass die Nutzer
überwiegend positive Erfahrungen mit Factoring gesammelt
haben und den Forderungsverkauf langfristig als Finanzierungs-
baustein einsetzen.

Als Vorteile von Factoring werden die Generierung schneller
Liquidität sowie die Absicherung von Ausfallrisiken genannt.
Factoring ist ideal für die Finanzierung von Forderungen ohne
zusätzliche Stellung von Sicherheiten.

Aktuelles über Factoring Kapitel 2

Factoring Finanzierung - Insider-Guide



10

Die zukünftige Entwicklung von Factoring

Vor dem Hintergrund der aktuellen Entwicklungen ist zu erwarten,
dass in den kommenden Jahren die Bedeutung von Factoring als
Ergänzung der traditionellen Kreditfinanzierung in Deutschland
weiter stark zunimmt.

In Verbindung mit steigendem Auftragsvolumen und dem
dadurch notwenigen Liquiditätsbedarf wird sich die Schere
zwischen Bedarf und vorhandener Liquidität bei Unternehmen
weiter verschärfen.

Insbesondere im Bereich der kurzfristigen Kreditfinanzierung wird
Factoring die bisherigen Kontokorrentverhältnisse ergänzen, da
die Banken durch die Regularien immer stärkere
Kreditsicherheiten von Unternehmen fordern.

Aktuelles über Factoring Kapitel 2

Quel le :  Deutscher Factor ing Verband e.V.
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Es kann festgehalten werden, dass Factoring weiterhin ein
Wachstumstreiber für Unternehmen darstellt. Doch was sich
genau hinter dem Begriff „Factoring“ verbirgt und welche
Funktion und Bedeutung es für Ihr Unternehmen haben kann,
ist Gegenstand des folgenden Kapitels.

Was versteht man unter Factoring?

Factoring ist die Finanzierung von Forderungen. Unternehmen
verkaufen fortlaufend ihre Rechnungen an ein sogenanntes
Factoringunternehmen und erhalten dafür sofortige Liquidität. 
Bei der klassischen Variante des Full-Service-Factorings sind die
Forderungen zudem gegen Ausfall versichert und das
Unternehmen wird im Forderungsmanagement unterstützt.

Factoringkunden haben mit der Finanzierung, dem Ausfallschutz
und dem ausgelagerten Debitorenmanagement drei
Finanzbausteine in einer Dienstleistung. Das oft zeitaufwändige
Mahnwesen wird beim Factoring professionell betreut und das
Unternehmen kann sich stärker auf wichtige Kernaufgaben
konzentrieren.

Im Folgenden werden die drei wesentlichen Vorteile und
Finanzbausteine (Forderungsfinanzierung, Delkredereschutz,
Debitorenmanagement) des klassischen Factorings näher
beleuchtet.

Funktionsweise
von Factoring

Funktionsweise von Factoring Kapitel 3
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1. Forderungsfinanzierung – Factoring als clevere Alternative
für sofortige Liquidität

Factoringkunden verbessern durch den Verkauf der Forderungen
fortlaufend ihre Liquidität, minimieren Außenstände und müssen
nicht warten, bis ein Debitor ausstehende Rechnungen begleicht. 

Der Factor begleicht die Rechnungen sofort. Innerhalb von zwei
Werktagen sind in der Regel 80 Prozent der Forderungssumme
abzüglich der Factoringgebühr auf dem Konto. Für den Fall, dass
der Debitor die Rechnung kürzt, verbleiben die restlichen 20
Prozent der Rechnungssumme zunächst als Sicherheitseinbehalt
beim Factoringunternehmen. Dieser Betrag wird voll ausgezahlt,
sobald der Factor die Rechnungssumme durch den Debitor
erhalten hat.

2. Delkredereschutz – Versicherung gegen Forderungsausfall

Zusätzlich zur Finanzierung der Forderungen übernehmen
ausgewählte Factoringunternehmen auch das Ausfallrisiko der
Rechnungen (Delkredere).

Durch den Abschluss einer Warenkreditversicherung wird das
Ausfallrisiko im Hinblick auf den Debitor abgesichert. Das
Factoringunternehmen vergibt ein Ankauflimit, bis zu dessen
Höhe der mögliche Forderungsausfall durch eine Warenkredit-
versicherung abgedeckt ist. Potentielle Zahlungsausfälle sind so
versichert. Gleichzeitig kann die Gefahr einer Existenzgefährdung
für das Unternehmen durch einen oder mehrere
Rechnungsausfälle gemindert werden.

Funktionsweise von Factoring Kapitel 3

Factoring Finanzierung - Insider-Guide
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3. Debitorenmanagement - Übernahme des
Forderungsmanagements

Die Auslagerung des Forderungsmanagements ist ein weiterer
Nutzen beim Einsatz von Factoring. Die innerbetrieblichen
Fixkosten lassen sich dadurch senken und es wird ein
professionelles Debitorenmanagement mit einem festgelegten
Mahnwesen sichergestellt. Das Factoringunternehmen verbucht
sämtliche Ausgangsrechnungen und stellt eine taggenaue
Debitorenbuchhaltung zur Verfügung. Wie Kunden gemahnt
werden sollen, stimmt der Factor jeweils im Vorfeld mit dem
Factoringkunden individuell ab.

Funktionsweise von Factoring Kapitel 3

Factoring Finanzierung - Insider-Guide
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Immer mehr Mittelständler setzen Factoring als strategischen
Baustein der Finanzierung ein und sichern sich fortlaufend ihre
Liquidität. So gibt es, je nach individuellem Bedürfnis, eine
Vielzahl von etablierten Factoringarten. Im kommenden
Abschnitt möchten wir Ihnen einen Überblick der am häufigsten
genutzten Factoringarten geben.

Full-Service-Factoring

Das klassische Factoring umfasst neben der umsatzkongruenten
Finanzierung auch die Versicherung gegen Forderungsausfall
(Delkredereschutz) und die Übernahme des Debitoren-
managements. Durch die Vereinigung der drei wichtigsten
Dienstleistungsbausteine wird das klassische Factoring auch Full-
Service-Factoring genannt. Es ist die von kleinen sowie
mittelständischen Unternehmen am häufigsten genutzte
Finanzierungsmethode.

Inhouse Factoring

Im Gegensatz zum Full-Service-Factoring verbleibt beim Inhouse
Factoring die Debitorenbuchhaltung inklusive Mahnwesen beim
Factoringkunden. Die Sicherstellung der fortlaufenden Liquidität
mittels Forderungsfinanzierung sowie der Ausfallschutz
(Delkredereschutz) werden vom Factoringanbieter
übernommen. Anwendung findet diese Finanzierungsform in der
Regel bei größeren Unternehmen, die intern über eigene,
komplexe Organisationsstrukturen im Finanz- und
Rechnungswesen verfügen.

Arten von
Factoring

Arten von Factoring Kapitel 4
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Fälligkeitsfactoring

Beim Fälligkeitsfactoring nutzt der Kunde die Vorteile der
Entlastung im Debitorenmanagement und der Versicherung
gegen Ausfallschutz, verzichtet aber auf eine sofortige Bezahlung
der Forderung durch den Factor.

Im Umkehrschluss wird dadurch erst die Forderung bei deren
Fälligkeit gutgeschrieben. Das Fälligkeitsfactoring eignet sich ideal
für mittelständische Unternehmen, die sich gegen
Zahlungsausfälle der Kunden absichern und die Finanzplanung
erleichtern wollen.

Arten von Factoring Kapitel 4

Factoring Finanzierung - Insider-Guide
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Echtes Factoring vs. unechtes Factoring

Im Factoring unterscheidet man zwischen echtem und
unechtem Factoring. Beim echten Factoring übernimmt der
Factor das Ausfallrisiko (Delkredereschutz). Ist kein
Delkredereschutz vereinbart, spricht man von unechtem
Factoring. Echtes Factoring wird häufig auch als Non-Recourse-
Factoring bezeichnet und findet fast ausnahmslos in
Deutschland Anwendung.

Kapitel 5

19

Ausprägungen von
Factoring

Ausprägungen von Factoring Kapitel 5

Factoring Finanzierung - Insider-Guide

Offenes Factoring vs. stilles Factoring

Beim offenen Factoring wird der Debitor über die
Forderungsfinanzierung mittels Factor in Kenntnis gesetzt. Dies
geschieht in Form eines sogenannten Abtretungsvermerks, auch
Zessionstext genannt. Der Abtretungsvermerk ist ein sichtbarer
Hinweis auf Rechnungen, der die Abtretung der Forderung
beinhaltet. Beim stillen Factoring werden die fortlaufende
Abtretung und der Verkauf der Forderung nicht angezeigt.
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Ausschnittsfactoring

Das Ausschnittsfactoring wird auch als selektives Factoring oder
Auswahl-Factoring bezeichnet. Bei dieser Factoring Art werden im
Vorfeld der Zusammenarbeit bestimmte Debitoren für das
Factoring ausgewählt. So müssen nicht sämtliche Forderungen in
das Factoring übergeben werden.

Exportfactoring

Der deutsche Mittelstand zeichnet sich durch hohe Exportquoten
aus. Zahlungsbedingungen wie Vorkasse oder Akkreditiv sind seit
vielen Jahren gängige Praxis. Bei langfristigen
Geschäftsbeziehungen wünscht jedoch der Kunde nicht selten
die Lieferung auf Rechnung. Zahlungsziele von 30 bis 90 Tage
sind dann keine Seltenheit. Speziell für solche Konstellationen ist
eine Sonderform, wie das Export Factoring, interessant und
wirtschaftlich vorteilhaft.

Einzelfactoring

Wie es der Name schon sagt, handelt es sich beim Modell des
Einzelfactorings um den Verkauf einzelner Rechnungen oder
Forderungen an den Factor. Ein Antrag auf Einzelfactoring ist in
den meisten Fällen schnell und einfach gestellt. Aufgrund des
sehr individuellen und selektiven Vorgehens ist die
Einzelfactoring-Variante sehr unkompliziert, allerdings sind die
Kosten deutlich höher. 

Ausprägungen von Factoring Kapitel 5

Factoring Finanzierung - Insider-Guide
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Branchenfactoring

Mit Branchenfactoring kann Factoring auch im Hinblick auf
verschiedene Branchen unterschieden werden. Das
Branchenfactoring geht auf die Besonderheiten der jeweiligen
Unternehmensbranche ein und stellt somit individuelle Factoring
Merkmale für das Unternehmen zur Verfügung. Vor allem
Unternehmen mit fungiblen Verbrauchsgütern sind gut geeignet
für das Branchenfactoring. Dazu gehören Produkte, die in der
Regel aus Serien- und Massenproduktionen angefertigt und
vertrieben werden. Je individueller und kundenspezifischer die
Verbrauchsgüter sind, desto weniger gut ist Ihr Unternehmen für
das Branchenfactoring geeignet.

Projektfactoring

Sie verkaufen jeweils projektbezogen Ihre Forderungen an den
Factoring Anbieter im Projektfactoring. Übliche Branchen sind
unter anderem Maschinen- und Anlagenbau, IT/EDV oder
Werkzeugbau. Hier belaufen sich Projekte auf längere Laufzeiten
und weisen hohe Individualität auf. Charakteristisch für das
Projektgeschäft sind Vorauszahlungen sowie Teilzahlungen nach
erfolgten Umsetzungsschritten.

Factoring in der Sanierungsphase

Beim Neustart nach einer Insolvenz ist Factoring ein
kapitalschonender und umsatzkongruenter Finanzierungs-
baustein. Factoring stellt in Krisen ein bewährtes Mittel zur
Sanierung/Restrukturierung des Unternehmens dar. Ein
entscheidender Vorteil ist sofortige Liquidität und Schutz vor
Forderungsausfällen. Ziel ist es, das Unternehmen in einer kurzen
Zeitspanne wieder in den Gewinnbereich zu führen.

Ausprägungen von Factoring Kapitel 5

Factoring Finanzierung - Insider-Guide
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(1) Ihre Leistung ist vollständig erbracht.

(2) Nach Leistungserbringung erstellen Sie wie gewohnt die
Rechnung an Ihren Auftraggeber. Die Rechnungskopie mit den
nötigen Liefernachweisen reichen Sie parallel an aifinyo ein.

(3) Unter der Voraussetzung, dass die Bonitätsprüfung Ihrer
Auftraggeber mit entsprechender Limitvergabe positiv verlaufen ist,
erhalten Sie innerhalb von zwei Werktagen 80 Prozent der
Rechnungssumme ausgezahlt abzüglich Gebühren. Für den Fall,
dass der Auftraggeber die Rechnung kürzt, verbleibt die restliche
Rechnungssumme mit 20 Prozent zunächst als
Sicherheitseinbehalt. Dieser Betrag wird voll ausgezahlt, sobald
aifinyo die Rechnungssumme durch den Debitor erhalten hat.

(4) Ihr Auftraggeber begleicht innerhalb des vereinbarten
Zahlungsziels die offenen Forderungen an aifinyo.

Ablauf von Factoring Kapitel 6

Factoring Finanzierung - Insider-Guide
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Kunden nutzen Factoring, um einerseits ihre
Finanzierungsquellen zu diversifizieren und andererseits die
Kapitalstruktur zu verbessern. Die fortlaufende Sicherstellung
der Liquidität bringt viele Vorteile. Unternehmen können nun
eigene Zahlungsverpflichtungen zeitnah begleichen und
zukünftige Investitionen tätigen. Im Folgenden sind die
wichtigsten Factoring Vorteile aufgeführt:

Sie erhalten sofortige Liquidität

Die Liquiditätsbeschaffung ist für Kunden häufig der
entscheidende Grund für eine Zusammenarbeit mit einem
Factoringunternehmen. 

Bereits zwei Tage nach Rechnungsstellung erhalten Sie rund 80
Prozent der Brutto-Rechnungssumme. Der zeitnahe
Liquiditätszufluss erhöht den finanziellen Spielraum und macht
Kunden von Fremdmitteln, wie zum Beispiel einem
Hausbankkredit, unabhängiger.

Mit Factoring sind Unternehmen zudem autark vom
Zahlungsverhalten ihrer Kunden. Hohe Außenstände werden
durch den Forderungsverkauf minimiert. Zahlungen an
Finanzamt, Umsatzsteuer und Krankenkassen können pünktlich
und ohne Verzugszinsen oder Mahngebühren getätigt werden.

Vorteile von
Factoring

Vorteile von Factoring Kapitel 7
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Sie realisieren Skontovorteile

Mit der zusätzlich gewonnenen Liquidität können
Factoringkunden beim Wareneinkauf Skonto nutzen. Das
Factoringunternehmen lässt sich wie ein Sammelkunde
betrachten, der sich vertraglich zur kurzfristigen Zahlung
verpflichtet.

Somit bilden die kalkulierten Skontobeträge den Hauptteil der
Factoringgebühren ab. Die Auslagerung des Mahnwesens ist für
Kunden eine starke personelle Entlastung und bringt in der Regel
nach zwei bis drei Monaten eine spürbare Verkürzung in der
Zahlungsweise ihrer Debitoren mit sich.

Sie sind vor Forderungsausfall geschützt

Viele Unternehmer unterschätzen den Mehraufwand für die
Amortisierung von Forderungsausfällen. Tritt ein
Forderungsausfall von 20.000 Euro auf, muss bei einer
angenommenen Umsatzrendite von 20 Prozent 100.000 Euro
Mehrumsatz generiert werden, um den Ertragsausfall zu
kompensieren.

Die integrierte Warenkreditversicherung bringt für den
Factoringkunden zusätzlichen Nutzen. Dazu gehören deutlich
günstigere Kosten gegenüber einer Selbstversicherung und die
Gewissheit der Absicherung im Insolvenzfall der Kunden. Zudem
werden durch das Factoringunternehmen alle erforderlichen
Obliegenheiten für eine Versicherungsentschädigung
dokumentiert. Durch die stetige Bonitätsprüfung werden Sie
zudem beim Aufbau eines zuverlässigen Kundenstammes
unterstützt.

Vorteile von Factoring Kapitel 7

Factoring Finanzierung - Insider-Guide
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Sie decken Ihren Investitionsbedarf ohne zusätzliche
Sicherheiten

Im Gegensatz zum Bankkredit benötigt der Factoringkunde keine
weiteren Sicherheiten. Wenn die Parameter für eine
Zusammenarbeit seitens des Kunden sowie seiner
Debitorenstruktur stimmen, kann zeitnah Liquidität geschaffen
werden. Dank der höheren Eigenkapitalquote verbessern Sie
zudem die Finanzierungsbedingungen und Kreditkonditionen bei
der klassischen Kreditfinanzierung.

Sie verbessern Ihre Bonität und Ihr Rating

Durch den Einsatz von Factoring verkürzt sich die Bilanzsumme
und die Eigenkapitalquote erhöht sich. Dies ist ein wichtiger
Faktor in Zeiten der Basel-Regularien und der Bonitätsprüfung im
Rahmen des Ratings. Die Forderungen aus Lieferung und
Leistung scheiden aus der Bilanz aus, sobald sie an die
Factoringgesellschaft verkauft sind. Im Zuge der Regularien
rechnen Banken mit verschärften Anforderungen an die
erforderliche Eigenkapitalausstattung.

Dies wird die Rahmenbedingungen der Kreditvergabe eher
schwieriger machen und Kredite tendenziell teurer. Die
Bedeutung des Ratings, bei der die Bewertung der Bonität des
Kreditnehmers das zentrale Element darstellt, wird vor diesem
Hintergrund weiter zunehmen.

Sie entlasten Ihre Buchhaltung

Durch die Auslagerung des Debitorenmanagements setzen Sie
Ressourcen im Rechnungswesen frei. Diese können genutzt
werden, um die Konzentration auf das Kerngeschäft zu lenken.

Vorteile von Factoring Kapitel 7
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Sie minimieren Ihre Außenstände

Aufgrund langer Zahlungsziele und schlechter Zahlungsmoral
kommen im Unternehmen schnell hohe Außenstände zusammen.
Zusätzlich werden im Vorfeld bereits Ausgaben für Materialien,
Transporte, Steuern oder Gehälter fällig. So kann auch bei vollen
Auftragsbüchern die Liquidität knapp werden. Factoring minimiert
die Außenstände durch den Forderungsverkauf und der Kunde
erhält einen größeren finanziellen Spielraum.

Sie erhalten eine umsatzkongruente Finanzierung

In der umsatzkongruenten Finanzierung liegt ein wesentlicher
Vorteil für die Zusammenarbeit mit einer Factoringgesellschaft.  
Während Hausbanken den Kunden in seiner Wachstumsphase
nur behutsam mit der notwendigen und ausreichenden Liquidität
versorgen, berücksichtigt der Factor diese positive Perspektive
weitaus stärker und stellt Ihnen die finanziellen Mittel für die
Expansion zur Verfügung.

Sie generieren Wettbewerbsvorteile

Mit dem Einsatz von Factoring besteht die Möglichkeit,
Kundenprojekte mit langen Zahlungszielen anzunehmen sowie
potenziellen sowie Bestandskunden längere Zahlungsziele
einzuräumen. Unabhängig davon erhält Ihr Unternehmen
sofortige Liquidität. Auf Grundlage der verbesserten Liquidität
und erhöhten Eigenkapitalquote schaffen Sie sich finanzielle
Handlungsspielräume, um effizient in die Zukunft zu investieren.

Vorteile von Factoring Kapitel 7
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Gesundheitswesen
Zeitarbeit
IT & Softwareentwicklung
Marketing & Consulting
Druckerei
Personalvermittlung
Spedition & Logistik
Fashion & Accessoires
Industrie & produzierendes Gewerbe
Food & Beverages
Großhandel, etc.

Factoring ist besonders für Unternehmen geeignet, die auf die
Begleichung von Forderungen durch ihre Kunden lange warten
müssen oder ihren Kunden längere Zahlungsziele einräumen
möchten, ohne dabei Abstriche bei der eigenen Liquidität
machen zu müssen.

Darüber hinaus ist der Einsatz von Factoring für kleine und
mittelständische Unternehmen sinnvoll, die über eine Vielzahl
von Kunden mit unterschiedlichem Zahlungsverhalten verfügen
und das Mahnwesen und Debitorenmanagement auslagern
möchten. Neben dem Mahnwesen übernimmt aifinyo auch das
Forderungsausfallrisiko der Debitoren. Dies minimiert den
bürokratischen Aufwand und schafft mehr Zeit für das operative
Geschäft.

Viele unserer Kunden stammen aus den Branchen:

Für wen eignet
sich Factoring?

Für wen eignet sich Factoring? Kapitel 8
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Ihr Firmensitz ist in Deutschland
Sie sind gewerblich tätig
Sie verfügen über eine mindestens 3-monatige Umsatz-
historie
Die Rechnungen stellen Sie an gewerbliche Kunden (B2B)
oder öffentliche Auftraggeber
Es handelt sich um eine erbrachte Leistung (Dienstleistung
oder Warenlieferung)
Die Leistung ist einredefrei

Forderungen an Privatpersonen (B2C) 
Ausgewählte internationale Länder
Forderungslaufzeiten über 90 Tage
Forderungen aus Lizenzgeschäft (z.B. Wartungs-, Service-
vertrag, etc.)
Vorschüssige Abrechnung auf noch nicht erbrachte
Leistungen
Intercompany Forderungen
Abschlagsrechnungen
Bau und Handwerk
Handel mit verderblicher Ware (z.B. Fleischhandel)
Provisionsgeschäfte (z.B. Immobilien-, Versicherungsmakler)

Welche Voraussetzungen muss ich als Unternehmen erfüllen?

Welche Branchen und Leistungen sind vom Factoring
ausgeschlossen?

Für wen eignet sich Factoring? Kapitel 8
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Factoringumsatz p.a.
Anzahl der Debitoren
Bonität und Struktur der Debitoren
Durchschnittliche Rechnungsgröße
Laufzeit des Forderungsbestandes

Die Finanzdienstleistung Factoring enthält unterschiedliche
Gebührenbestandteile. Die Gebührenhöhe für die Umsetzung
eines nach Ihren speziellen Bedürfnissen erarbeiteten Konzepts
orientiert sich an individuellen Kenngrößen wie:

Hierbei unterscheidet sich Factoring von der klassischen
Bankenfinanzierung, indem neben der reinen Kundenbonität
noch weitere Kriterien in die Bewertung einfließen.

Factoringgebühr

Die Factoringgebühr wird für die von dem Factor übernommene
Dienstleistung berechnet. Neben der Abwicklung sind das
Debitorenmanagement sowie das Mahnwesen enthalten. Im
Wesentlichen richtet sich die Gebühr nach der Art und dem
Umfang der vereinbarten Leistung. Dies bedeutet, dass
beispielsweise die Anzahl der zu verarbeitenden Rechnungen,
die zu betreuenden Debitoren und die durchschnittliche
Rechnungshöhe entscheidende Einflussfaktoren darstellen.

Kosten von Factoring
im Überblick

Kosten von Factoring im Überblick Kapitel 9
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Zinsen

Für die Bevorschussung der Forderungen und die Bereitstellung
der Liquidität bis zur Zahlung durch den Debitor berechnet der
Factor einen Zins, der sich an den marktüblichen Sätzen für
Kontokorrentkredite orientiert. Dieser Zins wird aktuell ermittelt
und abgerechnet. Basis für die Zinsberechnung ist aufgrund der
Kurzfristigkeit des Geschäftes der Drei-Monats-EURIBOR. Der auf
diesen Basiswert hinzugerechnete Aufschlag ist von der Bonität
des Factoringkunden und der Qualität seiner Forderungen
abhängig.

Warenkreditversicherung

Für die Übernahme des Ausfallschutzes der Forderungen schließt
der Factor eine Warenkreditversicherung ab. Die
Versicherungsprämie wird an den Factoringkunden
weitergegeben.

Limitprüfgebühr Warenkreditversicherung

Für die fortlaufende Bonitätsprüfung der einzelnen Debitoren
fallen unterschiedliche Limitgebühren an, die sich nach der
beantragten Limithöhe richten. Die Anfrage gilt pro Debitor für
jeweils ein Kalenderjahr.

Sonstige Gebühren

Die sonstigen Gebühren beinhalten die Leistungen für
Vertragsanbahnung, Einrichtung, Bereitstellung der
elektronischen Rechnungsübermittlung sowie Mahn- und
Handlingaufwand. Sofern der Factor Forderungen nicht ankaufen
kann, weil kein Ankauflimit durch die Warenkreditversicherung
gezeichnet wird, besteht die Möglichkeit, für diese Forderungen
das Debitorenmanagement zu übernehmen.

Kosten von Factoring im Überblick Kapitel 9
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Die Vorteile von Factoring lassen sich gut anhand eines fiktiven
Beispiels nachvollziehen.

Das Unternehmen Mustermann GmbH ist im Großhandel tätig
und beschäftigt zurzeit 45 Mitarbeiter. Den 100 Kunden gewährt
die Mustermann GmbH Skonto in Höhe von 2 %, um zeitnah ihre
Liquidität sicherzustellen. Das Umsatzvolumen beläuft sich auf 4
Mio. Euro. Die Wareneinsatzquote liegt bei 70 Prozent. Der
durchschnittliche Forderungsausfall beträgt jährliche rund 0,5
Prozent, gemessen am Umsatzvolumen. Die offenen
Forderungen belaufen sich auf 400.000 Euro, während die
Verbindlichkeiten mit 350.000 Euro ausgewiesen sind. Zusätzlich
wurde mit der Hausbank eine Kontokorrentlinie von 250.000
Euro ausgehandelt. Der Kontokorrentzins beträgt 11,25 %.

Die Mustermann GmbH ohne Factoring

Im Vorfeld wurde keine Warenkreditversicherung abgeschlossen.
Die jährlichen Kosten für Forderungsausfälle belaufen sich somit
auf 20.000 Euro. Die Debitoren zahlen in der Regel erst nach 40
Tagen und die Liquidität ist aufgrund der langen Zahlungsziele
nicht ausreichend, um die Lieferanten mit Skonto (2-3 %) zu
bezahlen. Zudem ist die Kontokorrentlinie von 250.000 Euro voll
ausgeschöpft. Aufgrund der geringen Kreditsicherheiten ist die
Bank nicht bereit, die Kreditlinie zu erweitern. Dadurch ist das
Unternehmen unflexibel und kann nicht adäquat auf kurzfristige
Aufträge reagieren.

Kosten-Nutzen
Betrachtung

Kosten-Nutzen Betrachtung Kapitel 10
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Die Mustermann GmbH mit Factoring

Mit Factoring ist die Mustermann GmbH liquide und kann
wichtige Marktvorteile auf der Lieferanten- und Abnehmerseite
realisieren. Durch die Bevorschussung von 80 Prozent der
offenen Forderungen erhält die Mustermann GmbH sofortige
Liquidität in Höhe von 320.000 Euro (abzgl. Factoringgebühr).

Die freigewordene Liquidität wurde genutzt, um einen Teil der
Banken- und Lieferantenverbindlichkeiten zu begleichen. Durch
die umsatzkongruente Finanzierung steht dem Unternehmen nun
auch genügend Kapital für die Realisierung von Skontoeffekten
beim Einkauf zur Verfügung.

Bei einem Wareneinsatz von 2,8 Mio. Euro und einem Skonto von
2 % konnten in Summe 56.000 Euro gespart werden. Das freut
nicht nur die Mustermann GmbH, sondern verbessert auch die
Beziehung zu den Lieferanten.

Zudem konnten die Factoringkosten durch die neue Möglichkeit
der Skontonutzung bei Lieferanten gut kompensiert werden.
Auch die Abhängigkeit vom Kontokorrentkredit der Bank entfällt
durch Factoring. Mit der fortlaufenden Finanzierung sind sie nicht
mehr auf die hohen Kontokorrentzinsen angewiesen.

Der Factor kümmert sich voll und ganz um die Versicherung bei
Forderungsausfall und das komplette Debitorenmanagement. Die
jährlichen Forderungsausfälle von 20.000 Euro sind passé.
Zusätzlich spart die Mustermann GmbH Personalkosten im
Forderungsmanagement und Mahnwesen. Die hausinterne
Buchhaltung hat nun mehr Zeit sich um wichtigere Aufgaben zu
kümmern. In der nachfolgenden Tabelle sind noch einmal alle
Kosten und Nutzen im Detail gegenübergestellt.

Kosten-Nutzen Betrachtung Kapitel 10
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Kosten-Nutzen Betrachtung Kapitel 10

Factoring Finanzierung - Insider-Guide

Factoringbeispiel: Kosten-/Nutzen Struktur

Kosten Nutzen

= 47.600 €

Brutto-Umsatz x Factoringgebühr =
4.760.000 € x 1 %

Factoring-Gebühr

= 11.200 €

Finanzierung (80 %) x Zinssatz =
320.000 € x 3,5 %

Zinsen

= 14.000 €

Umsatz x WKV - Grundgebühr =
4.000.000 x 0,36 %

Warenkreditversicherung (WKV)

= 2.600 €

Anzahl Debitoren x Limitgebühren

Limitgebühren

= 5000 €

Sonstige Gebühren

Summe
Factoringkosten: 80.400 €

Bonitätsprüfung entfällt

Summe
Nutzen Factoring: 114.125 €

= 56.000 €

Wareneinsatz x Skonto =
2.800.00 € x 2 %

Skonto-Ertrag

= 20.000 €

Finanzierung (80 %) x Zinssatz =
4.000.000 € x 0,5 %

Forderungsausfall entfällt

KK-Linie x Zinssatz =
250.000 € x 11,25 %

= 28.125 €

Zinsen Kontokorrentlinie entfallen

= 10.000 €

Einsparung

Entlastung Mahnwesen /
Rechtsverfolgung
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Fazit

Aus dem Rechenbeispiel wird deutlich, dass der quantifizierbare
Nutzen i.H.v. 114.125 Euro durch Factoring deutlich die
anfallenden Factoringkosten von 80.400 Euro übersteigt.

Für einen größtmöglichen Nutzen ist es sinnvoll, die
freigewordene Liquidität umgehend für Kosteneinsparungs- und
Ertragspotentiale einzusetzen.

So können beim Abbau von Lieferantenverbindlichkeiten in erster
Linie Einsparungen durch Skonto-Inanspruchnahme erzielt
werden. Bei der Rückführung von Kreditverbindlichkeiten lassen
sich, durch den hohen Kontokorrentkredit, zusätzliche
Ersparnisse realisieren.

Hinzu kommen nicht messbare Mehrwerte, wie optimiertes
Kredit-Rating und verbesserte Bilanzkennzahlen durch die
positiven Effekte der Bilanzverkürzung (bspw. gestiegene
Eigenkapitalquote) oder auch verbesserte Einkaufsvorteile bei
Lieferanten.

Die Mustermann GmbH kann seinen Kunden zudem längere
Zahlungsziele gewähren und hat damit einen deutlichen Vorteil
gegenüber Wettbewerbern realisieren.

Kosten-Nutzen Betrachtung Kapitel 10
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Die wesentlichen Vertrags- und Rahmenparameter werden im
Folgenden erläutert.

a. Factoring Planumsatz

Der Factoring Planumsatz bezeichnet das erwartete
Umsatzvolumen, das ein Factoring-Kunde in einem Jahr durch
den Verkauf von Waren oder Dienstleistungen generieren wird.
Er dient u.a. als Grundlage für die Festlegung des
Finanzierungsrahmens.

Beispiel: Der Jahresumsatz des Kunden beträgt 1.500.000 Euro.
Schnellzahler und/oder internationale Debitoren werden vom
Factoring ausgeschlossen. Es ergibt sich ein jährlicher Factoring
Planumsatz i.H.v. 1.200.000 Euro.

b. Finanzierungsrahmen (Ankaufrahmen)

Der Finanzierungsrahmen bezeichnet den maximalen Betrag,
den ein Factor einem Kunden zur Verfügung stellt, um dessen
Forderungen anzukaufen. Es handelt sich um einen
Ankaufrahmen, der auf Basis einer Bonitätsprüfung festgelegt
wird. Der Kunde kann innerhalb des Ankaufrahmens
Forderungen verkaufen und erhält dadurch sofort Liquidität.

Beispiel: Die Debitoren zahlen durchschnittlich nach 30 Tagen.
Somit ergibt sich bei einem jährlichen Factoring-Planumsatz von
1.200.000 Euro ein fortlaufender Finanzierungsrahmen i.H.v.
100.000 Euro. Unter Berücksichtigung eines
Sicherheitsaufschlags wird der Finanzierungsrahmen auf
130.000 Euro festgesetzt.

Factoringvertrag

Factoringvertrag Kapitel 11
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c. Debitoren-Konzentration

Die Debitoren-Konzentration bedeutet das Risiko, das ein Factor
trägt, wenn ein großer Teil der Forderungen des Factoring-
Kunden von wenigen Debitoren stammt. Um das Risiko zu
minimieren, setzen Factoring-Unternehmen Grenzwerte für den
Anteil, den ein einzelner Debitoren ausmachen darf.

Beispiel: Bei einem Finanzierungsrahmen von 130.000 Euro ist die
maximale Konzentration eines Debitors auf den Betrag von
45.000 Euro begrenzt.

d. Auszahlungsquote

Die Auszahlungsquote gibt an, in welchem Verhältnis der
Factoring-Kunde die angekauften Forderungen vom Factor im
ersten Schritt ausgezahlt bekommt. Die Quote liegt i.d.R. bei 80%
und hängt von verschiedenen Parametern ab.

Beispiel: Die eingereichte Forderung wird nach positiver Prüfung
am nächsten Werktag mit 80% vom Brutto-Betrag ausbezahlt,
abzüglich Factoringgebühr. Nach Zahlungseingang des Debitors
wird der Restbetrag von 20% (Sperrbetrag) frei und wird unter
Abzug der Zinsgebühr an den Kunden ausbezahlt.

e. Sperrbetrag

Der Sperrbetrag beträgt 20%, den der Factor einbehält, um
eventuelle Risiken (z.B. Abzüge, Mängel, Umsatzsteuerhaftung,
etc.) abzudecken. Die Auszahlung an den Kunden erfolgt, sobald
der Debitor bezahlt hat.

Factoringvertrag Kapitel 11
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f. Wie berechnet sich die Factoring-Gebühr?

Die Factoring-Gebühr wird vom Brutto-Rechnungsbetrag
berechnet und mit der Auszahlung in Abzug gebracht.

Beispiel: Die Forderung beläuft sich auf Brutto 1.000 Euro. Die
Auszahlungsquote beträgt 80%. Die Factoring-Gebühr beträgt
1,85% pro Rechnung. Die Factoring-Gebühren belaufen sich auf
18,50 Euro zzgl. USt. und werden direkt von der Auszahlung
einbehalten.

g. Wie berechnet sich die Zins-Gebühr?

Die Zins-Gebühr wird taggenau berechnet, abhängig von der
Forderungslaufzeit. Als Berechnungsgrundlage dient die
Auszahlungsquote. Die Gebühren werden vom freiwerdenden
Sperrbetrag abgezogen.

Beispiel: Die Forderung beläuft sich auf Brutto 1.000 Euro. Die
Auszahlungsquote beträgt 80%. Die Forderung wird nach 30
Tagen gemäß Zahlungsziel vom Debitor beglichen. 
Der Zins basiert auf dem 3-Monats-Euribor (wird monatlich an die
Entwicklung angepasst), z.B. 0,35% pro Monat zzgl. Aufschlag
i.H.v. 0,42% pro Monat. Es entstehen Zinsgebühren i.H.v. 6,16
Euro zzgl. USt. (80% von 1.000 Euro = 800 Euro; 800 Euro * 0,77%
=> 6,16 Euro für die Laufzeit von 30 Tagen).

h. Was versteht man unter der monatlichen
Bereitstellungsgebühr?

Die monatliche Bereitstellungsgebühr ist eine Gebühr, die
Factoring-Unternehmen erheben, um die Kosten für die für
Vorhaltung des Finanzierungsrahmens für den Factoring-Kunden
abzudecken. Die Gebühr wird während der Vertragslaufzeit
monatlich abgerechnet und ist unabhängig davon, ob der Kunde
den Factoringservice nutzt.

Factoringvertrag Kapitel 11
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i. Wie funktioniert die Prüfung meiner Kunden?

Die Prüfung der Kunden (Debitoren) im Rahmen des Factorings
wird auch als Bonitätsprüfung bezeichnet und dient dazu, das
Risiko von Zahlungsausfällen zu minimieren.

In der Regel übernimmt das Factoring-Unternehmen die
Bonitätsprüfung für die Debitoren. Datengrundlage bilden eigene
Zahlungserfahrungen sowie Informationen von Auskunfteien und
Warenkreditversicherungen.

j. Wie erfolgt die Rechnungserstellung und der Versand?

Der Factoring-Kunde erstellt wie gewohnt seine Rechnungen und
versendet diese an seine Kunden. Die folgenden Anpassungen
sind zu beachten: Auf der Rechnung sind der Abtretungsvermerk
aufzubringen und die bisherige Bankverbindung ist durch das
Factoringkonto zu ersetzen.

Der Factoring-Kunde sendet die Forderungen nach Rechnungs-
erstellung parallel mittels Online Kundenportal an das Factoring-
Unternehmen. Die Rechnungen werden taggleich ausgelesen und
verarbeitet.

k. Mindererlösabrechnung

Die Mindererlösabrechnung ist eine Abrechnung, die im Rahmen
des Factoring-Verfahrens erstellt wird, wenn der tatsächliche
Factoringumsatz um mehr als 10% vom geplanten
Factoringumsatz abweicht. Die Berechnung kann jeweils
quartalsweise erfolgen.
 

Factoringvertrag Kapitel 11
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l. Was ist echtes Factoring (Ausfallschutz)?

Echtes Factoring bezeichnet die Übernahme des
Forderungsausfallrisikos durch das Factoring-Unternehmen. Im
Gegensatz dazu bleibt beim "unechten Factoring" das Ausfallrisiko
beim Factoring-Kunden.

m. Was ist ein Kleinstlimit (unechtes Factoring)?

Das Kleinstlimit gibt die maximale Höhe (1.500 Euro) an, bis zu der
Forderungen gegenüber einzelnen Kunden im Factoring
angekauft werden können. Bis zu dieser Höhe erfolgt kein
Ausfallschutz.

Factoringvertrag Kapitel 11
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Herstellung von Metallerzeugnissen

Das Unternehmen Anton Wagner GmbH ist Spezialist im Bereich
der Oberflächenreinigung und -verdichtung. „Wir bearbeiten
zum Beispiel Stahlteile oder Edelstahlflächen für verschiedenste
Maschinenbau- und Stahlbauunternehmen”, berichtet
Geschäftsführer Anton Wagner.

Ein weiteres Geschäftsfeld ist die Sanierung von Parksystemen.
1998 startete Wagner seine Tätigkeit und gründete 2009 mit
seinem Schwiegersohn die Anton Wagner GmbH. Im Laufe der
Jahre hat sich der Unternehmer einen festen Kundenstamm
erarbeitet.

Factoring als zusätzliche Finanzierung

„Wir haben eine gute Auftragslage, dennoch sind Banken bei der
Erweiterung von Finanzierungslinien zurückhaltend. Auf der
Suche nach zusätzlichen Modellen prüften wir auch Factoring.”
Mit aifinyo wurde ein Partner gefunden, der Rechnungen
vorfinanziert, die laut Zahlungsziel noch nicht fällig sind. „Wichtig
waren uns feste Ansprechpartner und dass der Factor auch
einen Ausschnitt finanziert. Wir haben einige Schnellzahler, die
für Factoring nicht in Frage kommen.” Nach Unterschrift des
Vertrages erfolgte direkt die Umsetzung.

Nach wenigen Tagen war die erste Bevorschussung bereits auf
dem Konto. „Unsere Kunden haben wir zum Factoring
informiert, die Reaktionen waren durchweg positiv”, so Wagner. 

Branchenreferenzen
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Sendet er eine Rechnung an seinen Kunden, erhält aifinyo eine
Kopie. Innerhalb von zwei Werktagen hat er 80 Prozent der
Rechnungssumme auf seinem Konto. Der Rest dient als
Sicherheitseinbehalt für den Fall, dass der Debitor die Rechnung
kürzt. Die Summe wird abzüglich der Gebühr überwiesen, sobald
aifinyo das Geld vom Debitor erhalten hat.

Mit den festen Zahlungseingängen kann Anton Wagner nun
besser planen, eigene Rechnungen pünktlich und mit Skonto
bezahlen. Für seine Kunden ändert sich nichts. Sie zahlen den
Forderungsbetrag an eine andere Kontonummer, die auf der
Rechnung vermerkt ist. Beim Factoring benötigt der Unternehmer
keine zusätzlichen Sicherheiten, die Finanzierung passt sich
automatisch wachsenden Umsätzen an.

Ausfallschutz der Forderungen

Neben der Finanzierung ist die Versicherung gegen
Forderungsausfall ein wichtiger Baustein. Sollten Rechnungen
ausfallen, wird eine Existenzgefährdung deutlich gemindert.
aifinyo sichert sich mit dem Abschluss einer
Warenkreditversicherung im Hinblick auf den jeweiligen Debitor
ab. Im Rahmen der Versicherung wird ein Ankauflimit vergeben,
bis zu dessen Höhe der mögliche Forderungsausfall abgedeckt
ist. Wird ein Debitor zahlungsunfähig, trägt der Factor das Risiko.

Unterstützung beim Mahnwesen

aifinyo übernimmt für ihre Kunden zusätzlich das
Forderungsmanagement inklusive Mahnwesen. „Mit Factoring
sind wir gut gerüstet für die Zukunft und haben als
Dienstleistungsunternehmen liquide Mittel für unser Wachstum
generiert. Diese nutzen wir zum Beispiel für die Entwicklung
neuer Geschäftsfelder”, so Wagner.

Branchenreferenzen Kapitel 12
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Speditionswesen

Frank Müller redet nicht von seinen Angestellten, er sieht sich als
Teil eines Teams. „Meine Fahrer und ich sind da gemeinsam
reingewachsen”, erklärt er.

Sein Entsorgungsfachbetrieb ist seit vielen Jahren am Markt und
verfügt über einen festen Kundenstamm, ohne jemals einen
Kunden verloren zu haben. 

Um sich in der Logistik-branche zu etablieren, spezialisiert sich
Müller auf überwachungspflichtige Abfälle.

Dank einer Zertifizierung sichert er seinen Kunden wie
Kraftwerksunternehmen einen fachgerechten Transport von
Schütt- und Stückgut zu.

Factoring als Zeitgewinn

„Wir bieten Walking Floor Transporte an. Das sind spezielle
Sattelzugmaschinen mit Aufliegern, die sich selbst entladen”,
berichtet Müller. Diese technische Raffinesse, gepaart mit einer
sympathischen Unternehmensführung sorgte schnell für volle
Auftragsbücher.

Bereits zwei Jahre nach Gründung informierte sich der
Unternehmer über Finanzierungsalternativen. Die Fahrer
mussten bezahlt werden, die Auftraggeber beglichen jedoch erst
mehrere Wochen nach Erledigung des Geschäfts ihre
Rechnungen. Um diese Lücke zu schließen, entschied er sich für
Factoring. Schnell war der Kontakt hergestellt und schließlich der
Vertrag unterzeichnet. „Ich bin jetzt liquide und habe viel mehr
Zeit, denn aifinyo nimmt mir unter anderem die Rechnungs-
nachverfolgung ab”, freut sich Müller.

49
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Absicherung gegen Forderungsausfälle

Mit Factoring ergänzt der Unternehmer die klassische
Bankenfinanzierung. Banken sind oftmals restriktiver bei der
Kreditvergabe, verlangen zusätzliche Sicherheiten oder vergeben
diese nur zu höheren Konditionen. Müller erhält durch aifinyo
permanente Liquidität, die er direkt in den Unternehmensalltag
einfließen lassen kann. Innerhalb von zwei Werktagen zahlt aifinyo
bereits rund 80 Prozent der Rechnungssumme aus, der restliche
Betrag dient als Sicherheitseinbehalt für den Fall, dass der
Debitor die Rechnung kürzt. Neben der Finanzierung übernimmt
aifinyo auch das Ausfallrisiko. Sollten dem Unternehmer eine
oder mehrere Rechnungen ausfallen, wird eine
Existenzgefährdung deutlich vermindert. Mit dem Abschluss einer
Warenkreditversicherung in Hinblick auf jeden Debitor sichert
sich der Factor ab.

Das heißt: Für jeden Debitor wird ein Ankauflimit vergeben, bis zu
dessen Höhe der mögliche Forderungsausfall durch die
Warenkreditversicherung abgedeckt ist. Wird ein Debitor
zahlungsunfähig, so trägt der Factor dieses Risiko.

Integration neuer Geschäftsfelder in bestehende
Finanzierungsform

Der Spediteur bereitet derzeit eine Frachtenplattform vor.
Kunden können dann online ihre Aufträge sicher ausschreiben.
Partnerunternehmen aus der Speditionsbranche haben den
Vorteil einer umfassenden Leistung, die auch An- und Abmeldung
des Transportgutes miteinschließt. Die Kunden haben also
Sicherheit und die Partner weniger Aufwand. „Factoring gibt die
Sicherheit, von der wir alle profitieren. Es hat sich gezeigt, dass
viele Kunden schneller bezahlen, wenn sie ein Finanzexperte
mahnt.”
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In unseren Gesprächen mit Kunden und Beratern werden immer
wieder Fragen gestellt, die sich thematisch ähneln. Wir geben
Ihnen einen Überblick zu den häufigsten Fragen und der
entsprechenden Antworten.

Frage 1 – Was ist Factoring?

Factoring ist die Finanzierung von Forderungen. Unternehmen
verkaufen fortlaufend ihre Rechnungen an ein sogenanntes
Factoringunternehmen und erhalten dafür sofortige Liquidität.
Bei der klassischen Variante des Full-Service-Factorings sind die
Forderungen zudem gegen Ausfall versichert und das
Unternehmen wird im Forderungsmanagement unterstützt.

Factoringkunden haben mit der Finanzierung, dem Ausfallschutz
und dem Debitoren-management drei Bausteine in einer
Dienstleistung. Das oft zeitaufwändige Mahnwesen wird beim
Factoring professionell betreut und das Unternehmen kann sich
stärker auf wichtige Kernaufgaben konzentrieren.

Frage 2 – Was bringt mir Factoring?

Die offenen Forderungen machen oft 20 bis 35 Prozent der
Bilanzsumme mittelständischer Unternehmen aus. Mit Factoring
verfügen Sie über sofortige Liquidität, Ausfallschutz und ein
professionelles Mahnwesen. Dadurch gewinnen Sie einen
zeitlichen und finanziellen Handlungsspielraum, stärken die
Position gegenüber Lieferanten und die langen Zahlungsziele
ihrer Debitoren belasten Sie nicht mehr.

TOP 10 Factoring
Fragen
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Frage 3 - Für wen eignet sich Factoring?

Factoring ist in vielen verschiedenen Branchen und Bereichen
einsetzbar. Die Schwerpunkte liegen im Dienstleistungsbereich,
der verarbeitenden Industrie sowie bei Handels- und
Transportunternehmen. In den meisten Fällen sind die Abnehmer
gewerblich. Einzelne Anbieter haben sich jedoch auch auf das
Factoring im Privatbereich spezialisiert, zum Beispiel bei Ärzten,
Bestattungsunternehmen oder Fahrschulen.

Frage 4 – Was kostet Factoring?

Die Factoringkosten setzen sich aus Factoringgebühr, Zinsgebühr,
Warenkreditversicherung und Bonitätsprüfungskosten
zusammen. Darüber hinaus bestehen noch sonstige Gebühren
wie Belegentgelt. Die Höhe der Factoringgebühr orientiert sich an
individuellen Kenngrößen wie Jahresumsatz, Anzahl und Höhe der
Rechnungen, Bonität und Struktur der Debitoren.

Frage 5 – Wie viel Geld bekomme ich und wie schnell erhalte
ich es?

Nach erbrachter Leistung stellen Sie wie gewohnt Ihre
Rechnungen an Ihre Kunden. Parallel übermitteln Sie elektronisch
sämtliche Rechnungskopien an den Factor. Innerhalb von zwei
Werktagen nach Eingang der Rechnung werden 80 Prozent der
Forderung abzgl. der Factoringgebühr an Sie ausgezahlt.

Die verbleibende Summe dient zunächst als Sicherungseinbehalt
für den Fall von Rechnungskürzungen durch den Debitor bzw. zur
Absicherung der Eigenbeteiligungsquote im Falle des
Forderungsausfalls. Hat Ihr Kunde die Rechnung an uns
beglichen, erhalten Sie den vollen Sicherheitseinbehalt voll
ausgezahlt.
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Schufa-Vollmacht aller Geschäftsführer
BWA inkl. Susa letztes Geschäftsjahr + aktuelle BWA inkl. Susa
Kundenübersicht
Verifikation Geschäftskonto

Frage 6 - Muss ich alle Kunden in das Factoring geben?

Das ist je nach Factoringgesellschaften unterschiedlich. Oft wird
der gesamte Kundenstamm abgebildet. Wir bietet zudem die
Möglichkeit des Ausschnittsfactorings an.

Gemeinsam wird ein Kundenausschnitt definiert, der dennoch ein
ausreichendes Maß an Liquidität, Sicherheit und Entlastung bietet.
Voraussetzung für das Ausschnittsfactoring ist eine Mindestanzahl
an Debitoren sowie ein jährliches Factoringvolumen von
mindestens 1 Mio. Euro.

Frage 7 - Wie lange dauert es, bis ich mit Factoring starten
kann?

Im Factoring kann innerhalb eines Zeitraumes von wenigen Tagen
die Zusammenarbeit realisiert werden. Der erste Ankauf Ihrer
Rechnungen kann beim Factoring bis zu 30 Tagen rückwirkend
erfolgen, was Ihnen zusätzliche Liquidität verschafft.

Frage 8 - Welche Unterlagen werden für einen Vertragsstart
benötigt?

Für den internen Prüfprozess werden folgende Unterlagen
benötigt: 

Innerhalb von wenigen Tagen erhalten Sie dann das Prüfergebnis.
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Frage 9 – Was werden meine Debitoren über die Factoring-
Zusammenarbeit denken?

Der Factor achtet auf eine gesunde Kunden- und
Abnehmerstruktur der Mandanten. Daher werden Factoring-
Neukunden auch nach Ihrer Bonität eingehend geprüft. So
werden nur gesunde Unternehmen mit werthaltigen
Forderungen, guter Bonität und gutem Ertragswert
aufgenommen. Ein offenes Factoring sollte für Ihre Abnehmer
und Kunden somit ein Indiz für finanzielle Gesundheit sein.

Frage 10 – Was passiert, wenn es zum Forderungsausfall
kommt?

Der Ausfall einer oder mehrerer Rechnungen kann im
Insolvenzfall eines Debitors schnell die Existenz eines
Unternehmens gefährden. Wir übernehmen für Sie das Risiko,
wenn Ihre offenen Rechnungen ausfallen. Hierfür schließen wir
eine Warenkreditversicherung ab und übernehmen das
komplette Handling und die Meldepflichten. Sie sind somit
abgesichert und haben keinen weiteren Aufwand.
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Kontakt

aifinyo AG
Friedrichstraße 94
10117 Berlin

Tel.: 0351 / 896 933 10
Fax: 0351 / 896 933 15
www.aifinyo.de
info@aifinyo.de
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