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Mission

Wir ermoglichenUnternehmern, sich auj ihr
Geschdft zu konzentrieren und erfolgreicher zu
sein, indem wir sie mit schnellen, reibungslosen
und intelligenten Finanzlosungen unterstutzen.”



aifinyo auf einen Blick a)

B2B Okosystem Transaktionsvolumen in Mio. EUR

Damit Unternehmer sich auf ihr Herausragende, langjahrige 2012 Start Factoring fiir KMU
Geschaftswachstum fokussieren, Wachstumshistorie
unterstutzen wir bei Management, 2014 Start Factoring fur Freiberufler
Finanzierung und Bezahlung von RS , :
Rechnungen. 350 2015 Einstieg in Einkaufsfinanzierung

2015 Einstieg in Leasing
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' 2017 Small Ticket Finetrading (e-com)
200 ' 2018 Borsenlisting m:access
@ 150 2019 Umfirmierung in aifinyo
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cﬁ::";"::y 50 2021 Liquiditatsplanung &
) Zahlungsdienstleistungslizenz
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VSEPS

Marktchancen getrieben durch Megatrends a']

Technologische Ruckzug
. klassischer
Innovationen
Banken

4 Mio.

Unternehmer konzentrieren

sich lieber auf ihr Business
als auf ihre Finanzen.

Data, Integration,
Al (KUnstliche
Intelligenz)

Denkweisen und
Erwartungshaltungen



Umsatzpotential B2B Kunden Deutschland

4 Mio.*
KMU, gewerbliche EUR 8 Mrd.
Kunden und Umsatzpotential
Firmenkunden

Tasllery ™

yofjj c-LEcta
- for tomorrow’s industry
METAMORPH
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*Europaischer Markt ist insgesamt ca. 5-mal so grof3
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Aktueller Markt mit einzigartigen Moglichkeiten a']

*  Finanz- und Technologiemarkt verschmelzen
« Aktuell idealer Zeitpunkt fur Zusammenschlusse

regulatorischer Belastung

- Alternativen Finanzierungswettbewerbern fehlt
es an Produktpalette und Small-Ticket-Expertise

«  FinTechs sind meist zu klein fur die
Plattformkosten und haben enge Produktpalette

¢ « aifinyo ist aufgrund GrolRe, Technologie und
Mehrprodukt- Produktportfpllo sehr gut posmonl.ert |
anbieter « Erfolgreiche Ubernahmen von Decimo + Pagido
aifinyo
- Stark fragmentierter Markt, grof3e Anzahl von
Wettbewerbern
1-Produkt- - Banken fehlen Technologie und Fokus, bei hoher
anbieter

Low-Tech Tech Herausforderer



ch

“aifinyo wird die neue Kategorie Smart Billment definieren,
durch die Schaffung eines Okosystems fir Management,

Finanzierung und Bezahlung von Rechnungen far

Wachstumsunternehmen.”




Ein Okosystem fur einen Zweck h

: aifinyo bietet Uber ein einziges

X
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@ ® ch aifinyo - smart billment

Portal Zugang zur Abrechnung,
Finanzierung und Bezahlung
von Rechnungen.

Oktober

Aktuelle Rechnungen

Muster GmbH Muster GmbH

o Aktuell bestehende Angebote:

- Kontaktverwaltung

Alle Rechnungen

- Zeiterfassung

«  Rechnungserstellung

« Rechnungsubersicht

\ J] » Finanzierung von Rechnungen

- Mahnwesen und Inkasso




Roadmap zum flhrenden Okosystem in Smart BiIImenta']'

* Integrierte Zahlungslosungen

smart * Integration von Kontoinformationen und
payment Zahlungsmoglichkeiten im Kundenportal

- Start des aifinyo Geschaftskontos inkl. Karte

+ Relevante Tools zur Erstellung, Prozessierung & Einzug
smart von Rechnungen, inkl. Informationen & Hinweisen

sielecsslifes ¢ Cloud basierte Rechnungserstellung, Mahnwesen, smartes Bund“ng
Zahlungseinzug, Liquiditatsplanung, Kundendaten etc. von Abrechnung,

Finanzierung and

o | Zahlung wird den
+ Alternative Finanzierung vom Wareneinkauf und -lager,
smart Uber Produktion und Logistik bis zu Forderungen ggu. aktuellen Status Quo des

finance Kunden Marktes in Frage stellen
+ Einkaufsfinanzierung, Leasing und Factoring

Heute



Vorteile von Bundling

Kunden Perspektive

« Eine Losung fur eine Ubergreifende Herausforderung
+ Weniger Systeme / SaaS Lésungen / Schnittstellen
* Hohere Zeiteffizienz, einfacher zu benutzen

- Nahtlose Ubergange zu naheliegenden Aufgaben

aifinyo Perspektive

« Mehr Kundenkontakte & customer lifetime
«  Mehr Daten fur bessere und neue Kundenldsungen
« Moglichkeit intelligente neue Losungen zu erschaffen

« Einzigartiges Produktportfolio schafft Eintrittsbarrieren

GrolRartige Bundling Beispiele

Smart Bundling
C hermommix hat die Kraft einzigartige neue
. Miles & More Kreditkarte Kundenlésungen zu erschaffen—

«  Microsoft Office + Microsoft Teams



Beispiel fur einen grof3artigen Bundling Effekt

& aifinyo - smart billment X e

ch smartBillment & Liquidititsmanagement

Kontostand

55555555

3 Monate

Dez - Feb 2022

inanzierun,

innahmen

ch

Liquiditatsplanungstool an (aktuell

aifinyo bietet seit Q4/21 ein

noch Beta Phase)

Das Tool wird Kontodaten nutzen die
bereits von aifinyo vor-kategorisiert

sein werden

Anderungen bei Rechnungen werden
direkt den Liquiditats- Forecast

verandern

FUr Liquiditatsengpasse kdnnen
direkt Finanzierungslosungen

angeboten werden

Kontodaten sind ebenfalls Basis fur

die Kreditentscheidung bei aifinyo



“aifinyo erzielte seit Grundung

profitables, aulsergewohnlich hohes Wachstum,

welches kurzfristig durch Corona belastet war.”




5-Jahres-Vergleich Key Financials*

Transaktionsvolumen
in Mio. EUR

273 263 269

2017 2018 2019 2020 2021

+ Sehr starker Anstieg des
Transaktionsvolumens

+ Malgeblich gepragt durch
Factoring, Finetrading und
zuletzt Leasing

Umsatzerlose
in Mio. EUR

45
42

2017 2018 2019 2020 2021

+ Ebenso starker Anstieg im
Umsatz

+ Uberwiegend durch
Einkaufsfinanzierung
(Handelsrechtlich hier
Aullenumsatz vs. im Factoring
nur die Gebuhren)

Rohertrag**
in Mio. EUR

8,0
7,5

7,2

2017 2018 2019 2020 2021

Rohertrag ist intern unter den
Financials der bedeutendste KPI

Rohertrag: Gesamtleistung wird
reduziert um Warenaufwande
und Abschreibungen des
Leasing-anlagevermogens

EBT
In T EUR

523 704

429 386

2017 2018 201 021

+ Trotz hoher Wachstums- und
Investitionsquoten bis 2019
stets profitabel

« Verlust im ersten Corona Jahr,

nun wieder profitabel (auch inkl.

Einmalkosten)

*vorlaufige, nicht testierte Zahlen

**Gesamtleistung abzgl .Warenaufwand und Leasingabschreibungen aus dem Kunden Finanzierungsgeschaft



Quartalszahlen 2020/2021*

Transaktionsvolumen

in Mio. EUR
73 75
66
| I | |
Q1 Q2 Q3 Q4
2020 m2021

+ Aufgrund von Corona
deutlicher unmittelbarer
Ruckgang des Transaktions-
volumens 2020

* |n 2021 wieder kontinuierlicher
Anstieg

Umsatzerlose
in Mio. EUR

13 -
11

10 ‘\ ‘\

Q1 Q2 Q3 Q4

2020 m 2021

+ Deutlicher Ruckgang der
Umsatzerldse 2020 aufgrund
von Corona

+ Deutliche Erh6hung der
Umsatzerlose seit Q2/20
insbesondere aufgrund
Einkaufsfinanzierung
(Finetrading)

Rohertrag**
in Mio. EUR
2,09
1,88 194 ]{6
Q1 Q2 Q3 Q4
2020 m 2021

* In 2020 sank der Rohertrag
zunachst deutlich

+ Seit Q3/20 deutlich positiver
Trend beim Rohertrag trotz
anhaltender Coronakrise

EBT
In T EUR

824

-219

Q1 Q2 Q3 Q4

2020 m 2021 vor Einmalkosten

+ Erstmalig erheblich negatives

EBT aufgrund unerwarteter
Risikokosten, Integrations-
kosten Merger und Umsatz-
rackgang insb. in Q2/20

Erhebliche EBT Verbesserung
seit Q2/20

*vorlaufige, nicht testierte Zahlen

**Gesamtleistung abzgl .Warenaufwand und Leasingabschreibungen aus dem Kunden Finanzierungsgeschaft



Wesentliche erreichte Ziele 2021

Ausbau

regulatorischer

Lizenzen

Buy & Build

Kapitalerhéhung

Aktien

Produktangebot

Finanziell

Erhalt Payment Lizenz
(Finanztransfergeschaftslizenz / aifinyo payments GmbH)

Ubernahme der Fundflow GmbH (Factoring Fintech)

Barkapitalern6hung tber EUR 12 Mio.

Freefloat von 5% auf 15% gesteigert, und
tagliches Handelsvolumen von 0 auf ca. 1.300 Aktien am Tag

Neues Kundenportal und Beta Phase Liqui-Tool

Verbesserung nahezu aller Financial KPI (+41% Umsatzerlose)

und Ruckkehr in Profitabilitat




“aifinyo ist als B2B FinTech hervorragend in einem Markt

positioniert, der aufgrund seiner aktuellen Veranderungsdynamik

langfristige Wachstumschancen verspricht.”




Aktie mit Kurspotential a']

MKK/MUnchen 03.-04.05.2022
2 Anzahl Aktien: 3:847.053 Equityforum 23.25.05.2022
. Marktkapitalisierung ~ EUR 85 Mio. Bérse Minchen 12.10.2022
ISIN: DEOOOA2GEXPS Eigenkapitalforum 28.-30.11.2022
30 ticker: ebe
MKK/MUnchen 07.-08.12.2022
25 Segment: m:access
. Listing: Xetra, Frankfurt,

Warburg 0120220  buy 51,00 EUR
SMC (02/2022) buy 52,30 EUR

Munich, Tradegate,
10

u.w.

’ Designated Sponsor
0

Warburg
Oddo BHF

Jan. 19
Jan. 20
Jan. 21
Jan. 22



Aktionarsstruktur durch Management gepragt a']

Fokus bleibt steigerung des Handelsvolumen

Aktionarsstruktur zeigt starkes
commitment des Managements

Management und Grinder pragen mit ihrem hohen Deutliche Steigerung des Handelsvolumens in 2021

Aktienanteil die Aktionars-Struktur. + Starkung Sichtbarkeit (Research/Presse/Konferenzen)

Employees 1% Stefan Kempf * Quartalszahlen

(Management) .
2%% - KapitalmalRnahmen

Other Investors
(<10%) 26%

6.000
mmmm daily volume — 20 days average
5.000 ... Linear ( 20 days average )
4.000
3.000
2.000
Matthias
Bommer 1.000
~Freefloat 15% (Management)
21% 0
and v
Fassauer \f)?
(Supervisory (Management) A

Board) 10% 6%



Nachhaltigkeit - Wir machen den Unterschied! a)

aifinyo unterstutzt die Nachhaltigkeitsziele der United Nations.
Insbesondere durch:

Unterstlitzung lebenslanges lernen unserer Mitarbeiter
Geschlechtergleichheit

Okostrom fiir unsere Standorte

Unterstitzung insbesondere kleiner Unternehmen
Innovation durch hohe Investition in Digitalisierung und R&D
117 Nachhaltige Stadte durch Homeoffice sofern moglich

12 Verantwortlicher Konsum durch Recycling

13 Unterstltzung Klimaschutz durch 6kologische Energie

16 Verhaltenskodex fur starke Institutionen

SUSTAINABLE
DEVELOPMENT

“ALS

/AN

(NO R0 o I N U 3 I AN

@13

Zusatzlich richtet sich aifinyo strenge Investment Guidelines,
welche Investition im Einklang der UN SDG bevorzugt und
solche mit gegenlaufigen Effekten nicht zuldsst, sofern diese
erkannt werden.



Komplimentares Management Team

Technologie

Strategie & Finanzen

@)

Stefan Kempf Prof. Dr. Roland Fassauer Matthias Bommer
i
Mitgesellschafter und -grinder von Kam durch Decimo zu aifinyo. Mitgesellschafter und -grinder von
aifinyo. aifinyo.
Umfangreiche Managementerfahrung
M.Sc. in Bank- und Finanzwesen (INTERSHOP, Pixaco, Mobizcorp). Abschluss in Finanzen und Controlling an
sowie einen Jura-Master LL.M. von der der Fachhochschule Mainz.
Frankfurt School of Finance. Institut fur Angewandte Informatik
(InfAl) an der Universitat Leipzig. Vor der Grindung von aifinyo
Vor der Grundung von aifinyo bei einer Geschaftsfuhrer und Vorstandsmitglied
Grof3bank und in der deutschen Experte fur maschinelles Lernen und bei mehreren deutschen Factoring-

Leasing- und Factoringbranche tatig. Entscheidungssysteme. Unternehmen.



Roadmap fur Wachstum

Aufbau des fuhrenden B2B-
Okosystems fur die Bereiche
Abrechnung, Finanzierung und
Bezahlung von Rechnungen fur
Wachstumsunternehmen

e

buy and build
+ teaming

Z

Ausbau processing
business

3

Ausbau payment
business

a].
brand
opportunity




Fazit

aifinyo...

Ist ein FinTech Pure Play auf profitablem Wachstumskurs.
Ist in einem Milliardenmarkt tatig (alleine Deutschland).
Ist gut positioniert aufgrund Produktpallette, Grol3e und
Technologiekompetenz in einem stark wandelnden und
wachsenden Markt.

Hat wahrend Corona das Geschaftsmodell gescharft.

Erwartet in den kommenden Jahren deutliches Umsatz-
und Ergebniswachstum mit bestehenden und neuen
Produkten.

Arbeitet daran, die Attraktivitat der Aktie fur Investoren
zu erhohen.




Disclaimer a']

Diese Prasentation enthdalt zukunftsgerichtete Aussagen. Zukunftsgerichtete Aussagen sind Aussagen, die weder Tatsachen noch eine
Beschreibung vergangener Ereignisse darstellen; sie umfassen Aussagen, die sich auf unsere Annahmen und Erwartungen beziehen.
Jede Aussage in dieser Prasentation, die unsere Absichten, Annahmen, Erwartungen oder Prognosen sowie die zugrunde liegenden
Annahmen wiedergibt, ist eine zukunftsgerichtete Aussage. Diese Aussagen beruhen auf Planungen, Schatzungen und Prognosen, die
dem Vorstand der aifinyo AG derzeit zur Verfugung stehen. Zukunftsgerichtete Aussagen beziehen sich demnach ausschliellich auf
Planungsdaten, Schatzungen und Prognosen zu dem Zeitpunkt, zu dem sie gemacht werden.

Wir Ubernehmen keine Verpflichtung, solche Aussagen fortzuentwickeln oder zu modifizieren, falls neue Informationen verfugbar
werden oder zukunftige Ereignisse eintreten. Zukunftsgerichtete Aussagen sind naturgemald mit Risiken und Unsicherheitsfaktoren
behaftet. Eine Vielzahl von Schlusselfaktoren kann dazu beitragen, dass die tatsachlichen Ereignisse ganz erheblich von den

zukunftsgerichteten Aussagen abweichen. Zu diesen Faktoren gehoren die Verfassung der Finanzmarkte und die regionalen
Schwerpunkte unserer Investitionstatigkeit.



Kontakt

aifinyo AG
Tiergartenstral3e 8
01219 Dresden

T: 0351 8969 3310
F: 0351 8969 3315

E-Mail: ir@aifinyo.de
Web: www.aifinyo.de



